EL IMPACTO DE LAS EXPORTACIONES ARGENTINAS EN EL EMPLEQ
DESDE FINES DE LOS “90: ;HA CAMBIADO ALGO LUEGO DE LA
DEVALUACION?

INTRODUCCION

Trabajos recientes han puesto de manifiesto las dificultades que presenta el modelo de
crecimiento orientado al mercado externo (export-led model) para generar un efecto-
impacto relevante sobre el resto de las actividades econémicas y el empleo durante la
fase de reformas estructurales -las de primeray las de segunda generacién- (Cimoli, et al,
2006; Ocampo, 2005; Ross, 2005). La evidencia empirica muestra que, en la mayor parte de
los paises de América Latina, el multiplicador de comercio exterior ha sido inferior duran-
te los ‘90 respecto al periodo previo a las reformas del Consenso de Washington (Cimoli
y Correa, 2005). A su vez, la literatura ha planteado que, a partir de la libre entrada de los
flujos de capital y de los procesos de apertura sin restricciones, se potencia el efecto sobre
el tipo de cambio que tiene una especializaciéon productiva centrada en commodities y en
bienes intensivos en recursos naturales, marcando la presencia de una nueva enferme-
dad holandesa (Palma, 2005). En el caso argentino, en particular en las Ultimas décadas,
se fue consolidando un perfil exportador cuyos principales rasgos siguen las tendencias
sefaladas precedentemente. También en este caso, la enfermedad holandesa derivada
del perfil de especializacidn se fue agudizando por la implementacién de una politica
econdmica durante los ‘90 que priorizé los procesos de apertura, la libre entrada de capi-
tales y la privatizacion de empresas publicas. Como consecuencia, se fue consolidando un
patréon de especializacion sustentado en actividades de reducida complejidad tecnolégi-
ca, limitados encadenamientos locales, y escaso impacto en la generacién de empleo. La
devaluacion de 2002 abrié un conjunto de interrogantes acerca de las tendencias futuras
de la especializacion externa y de su impacto sobre el empleo:
1. ¢cudl es la vinculaciéon entre la dindmica exportadora y el grado de complejidad de
los bienes exportados?;
2. ;cudl es el efecto sobre el empleo generado por las firmas exportadoras del perfil
de especializacién predominante?;
3. ;como influye en forma diferencial sobre el nivel de empleo la accién conjunta del
monto exportado en actividades con distinto grado de complejidad productiva?;

* Estudio realizado por Diego Rivas de la Subsecretaria de Programacién Técnica y Estudios Laborales
(SSPTYEL) del Ministerio de Trabajo, Empleo y Seguridad Social (MTEySS) y por Gabriel Yoguel, investiga-
dor docente de la Universidad Nacional de General Sarmiento. (UNGS), con el apoyo de la SSPTyEL en el
marco de un proyecto de CEPAL, Santiago de Chile, coordinado por Giovanni Stumpo. Se agradecen los
comentarios a versiones previas de este documento de Marta Novick (Subsecretaria de Programacién
Técnica y Estudios Laborales del MTEySS), Emilia Roca (Direccion General de Estudios y Estadisticas Labo-
rales), Virginia Moori (consultora en PyME y Comercio Exterior), Mario Cimoli (CEPAL, Santiago de Chile),
Victoria Castillo y Juan Sebastian Rotondo de la SSPTyEL.
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4. ;existe alguna diferencia en la creacion de empleo de las firmas exportadoras antes
y después de la devaluacién?;

5. ;jcual es el rol de las pequenas y medianas firmas en este proceso?;
iqué proporciéon de los nuevos puestos de trabajo generados desde la devaluacion
en la economia argentina puede ser explicada por las firmas exportadoras y en es-
pecial por las PyME?;

7. ;es importante el rol de las firmas creadas durante este periodo en la dindmica ex-
portadora reciente y en la generacién de empleo?;

8. ;puede ser identificado un subgrupo de empresas exportadoras pequefas y media-
nas con importante crecimiento del empleo y un perfil de especializacién diferente
al predominante en el conjunto de las exportaciones?

En este marco, el objetivo de este trabajo es discutir si la dinamica de las exporta-
ciones argentinas, luego de la devaluacién de principios de 2002, ha tenido un impacto
importante sobre la estructura del empleo formal. En ese sentido, el trabajo analiza las
exportaciones del periodo 1998-2005 en forma conjunta con la dindmica del empleo
registrado, utilizando los datos del Observatorio de Empleo y Dindmica Empresarial del
Ministerio de Trabajo, Empleo y Seguridad Social (MTEySS). La principal hipotesis del
trabajo es que existe una asociacion positiva entre el guantum exportado por las firmas
y la cantidad de puestos de trabajo. Esta relacion se refuerza al considerar dimensiones
comerciales, tecnoldgicas y estructurales.’

El estudio se divide en cuatro partes. En la primera, se presentan las principales evi-
dencias de la dindmica exportadora previa y posterior a la devaluacién del peso en 2002,
considerando un conjunto de variables tales como: el tamafo de los agentes, la continui-
dad de las firmas en la actividad exportadora, el precio medio de las exportaciones, y el
contenido tecnolégico de los productos exportados estimado a partir de la adaptacion
de una clasificacién de la Organizaciéon para la Cooperacién y el Desarrollo Econémico

(OCDE).En la segunda seccion se identifica un nucleo clave de agentes exportadores que
permitié reducir la base a algo mas de 1.700 firmas, que explican la mayor parte de las
exportaciones argentinas. Para ese subconjunto se analiza la complejidad tecnolégica
de los productos exportados utilizando una clasificaciéon sectorial de tipo Pavitt (1984),
adaptada al caso latinoamericano por Katz y Stumpo (2001)2. Ademas, se construye una
tipologia de exportadores que permite evaluar distintas trayectorias evolutivas de la in-
sercion externa de las firmas desde fines de los ‘90. En la tercera seccién, se presenta un
modelo que estima la tasa de variacién del empleo entre 1998 y 2005 en funcién de las
variables identificadas en las secciones anteriores. Finalmente, se plantean las principales
conclusiones. El trabajo contiene un apéndice estadistico y econométrico y otro meto-
dolégico que muestra las adaptaciones a las taxonomias de complejidad tecnolégica
utilizadas para incluir en el estudio a los sectores primario y de los servicios.

' Por la naturaleza de la informacién utilizada no fue posible estimar el impacto indirecto del empleo de-
rivado de los encadenamientos de las empresas exportadoras con proveedores de bienes y servicios.

2 Esta taxonomia es de tipo agregada y por lo tanto, no contempla especificidades macroeconémicas
derivadas de procesos de progresos técnicos incorporados. Sin embargo, como se verd mas adelante,
existe una fuerte asociacion entre el grado de la complejidad tecnoldgica captada por este indicador y
los precios medios obtenidos en el mercado.
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Es necesario aclarar que la vinculacidn entre exportaciones y dinamica del empleo
se trata fundamentalmente en las secciones segunda y tercera. Esto se debe a que es
preciso analizar la vinculacién de ambas variables con el grupo de firmas que explica
la mayor parte de las exportaciones argentinas (alrededor de 1.700), y no con el total
de agentes que participaron en algin momento en el comercio exterior (alrededor de
35.000). El motivo de esto es que no se puede adjudicar el aumento de la ocupacién de
esos agentes en el periodo al sector externo, cuando representa para ellos una propor-
cién muy poco significativa de sus ventas totales.

1.LA NATURALEZA DE LAS EXPORTACIONES ARGENTINAS

Las exportaciones argentinas presentan un conjunto de rasgos estructurales tales como:
la elevada concentracién en un nimero limitado de firmas grandes de larga presencia
en el mercado, la escasa diversificacion sectorial, la fuerte estabilidad de los agentes que
dan cuenta de la mayor parte del monto exportado, y la escasa complejidad tecnoldgi-
ca de los productos exportados. En ese contexto, desde fines de los ‘90, el valor de las
exportaciones argentinas —en délares corrientes FOB- ha venido creciendo significativa-
mente acumulando un aumento del 51% entre 1998 y 2005. Esta dinamica se entiende,
fundamentalmente, por el comportamiento de las exportaciones durante el periodo
correspondiente al nuevo régimen macroeconémico de tipo de cambio real alto (2002-
2005) y de precios elevados de los transables, factores que motivan el 90% del incremen-
to producido en el periodo. Mientras en la fase de convertibilidad el efecto precios fue
negativo, a partir de la devaluacion explica casi la mitad del incremento del valor de las
exportaciones3.Como consecuencia, se registra un aumento significativo del coeficiente
de exportacion que paséd del 9% en el primer periodo, al 23,5 % en el segundo. Estos
movimientos diferenciales de las exportaciones se corresponden también con una caida
del producto del 3,4% entre 1998 y 2001,y un crecimiento acumulado del 19,3% duran-
te 2002-2005. Este fuerte crecimiento de las exportaciones argentinas estd asociado al
tamano de las firmas, tanto para el periodo agregado, como en los dos subperiodos, con
tipos de cambio real significativamente diferentes. Mientras desde fines de los "90 las
firmas grandes aumentaron sus exportaciones algo mas que el promedio, las pequefas
y microempresas muestran una reduccion significativa. Sélo las firmas medianas indican
una dinamica auin mas positiva que las grandes empresas. Estas diferencias en las tasas
de crecimiento de las exportaciones se manifiestan, sin embargo, en una menor tasa
de variacion de las ventas externas de las firmas grandes desde la devaluacién, y en un
crecimiento del 7,5% en la fase de crisis (similar a las medianas), que contrasta con las
fuertes caidas de las exportaciones del resto de los agentes. Pese a esto, es interesante
sefalar el fuerte crecimiento de las exportaciones de las empresas medianas y peque-
Aas luego de la devaluacion, y la fuerte caida de las exportaciones de estas firmas tanto
durante el 2002 como en la fase de crisis anterior (ver cuadro 1).

3 Para el periodo 1998-2005la variacion de los precios de los productos exportados aument6 10,7% y las
cantidades, 36,8%. A su vez, entre 2002 y 2005, los precios subieron 21,7% y las cantidades 27,8% (INDEC,
www.indec.gov.ar/cuentas/internacionales).
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CUADRO 1
Variacion del monto exportado por estrato de tamafio segun periodo

Estrato firmas 1998/2005 2003/05 2001/02 1998/2001
Grande 59,3 32,7 3,0 7,5
Mediana 73,9 61,6 -12,7 78
Pequena -22,1 44,6 -24,2 -40,5
Micro -41,5 51,7 -25,7 -45,8
Total 53,7 34,3 -4,3 3,9

Fuente: elaboracién propia en base a estadisticas del Centro de Estudios para la Produc-
cién (CEP) y Base para el Analisis Dinamico del Empleo (BADE).

Como consecuencia de esta dindmica diferencial, aumenté ain mas la participacion
que tenian las firmas grandes en las exportaciones totales a fines de los ‘90, se mantuvo
constante el peso de las medianas, y se redujo la participacién de las ventas externas
de las empresas pequenas y micro.

Segun se dijo al comienzo de la seccidn, la estructura del comercio exterior argen-
tino en el afo 2005 tiene una muy elevada concentracién, tanto en términos de em-
presas, como de las actividades en las que estan centradas. Asi, por ejemplo, mientras
el 18,3% de las firmas (grandes) dan cuenta en el periodo post-devaluatorio del 92,5%
de las ventas totales, el 54% de los exportadores (pequefas y microempresas) sélo ex-
plican el 3,3% de las ventas (ver cuadros 1y 2 del apéndice estadistico, AE) . Otro rasgo
de tipo estructural de la concentracidon se manifiesta en la escasa diversificacion de
las ventas externas. Esto se aprecia en que las 10 ramas de actividad mdas importantes
explican el 87% del comercio exterior en el afio 2005, manteniéndose estable respecto
a la situacién previa a la devaluacién. En ese marco, sélo tres ramas (alimentos y bebi-
das, extraccion de mineria y petréleo, y complejo automotor) dan cuenta del 55% del
monto exportado en ese afo, mientras que soélo la primera de ellas representa el 36%
del total

A pesar del proceso de concentracion comentado, el nuevo periodo que se inicia
con la devaluacién de 2002 se caracteriza por un incremento del nivel exportado de las
firmas con aumento del nimero de exportadores aunque acompaiado por una eleva-
da tasa de rotacion de los agentes de menor tamano relativo, lo que explica por qué,
a pesar de la mayor participacion de las PyME en el negocio exportador, son las firmas
grandes las que siguen generando gran parte de las ventas externas.

4 A su vez, solo el 12% de los exportadores existentes en el afo 2005, que vendian al exterior mas de un
millén de ddlares, daban cuenta del 96% del valor exportado. Al interior de ese subconjunto es posible
identificar un niUmero atiin mas reducido de firmas (21 empresas que representan el 0,5% de los exporta-
dores) que explican dos tercios de las ventas totales, sin variaciones significativas antes y después de la
devaluacion. Por el contrario, el 72% de las firmas exporta el 1% del total.
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Otra caracteristica de la estructura exportadora argentina es el importante peso de
las firmas que tienen una mayor antigiiedad relativa en la actividad productiva. Por un
lado, las creadas antes de 1975, que constituyen sélo el 18% de los exportadores, dan
cuenta del 54% del monto exportado en 2005. Al agregar en este grupo a las que em-
pezaron a operar antes de 1991, el monto exportado asciende a 66% del total.En el otro
extremo, las creadas a partir de la convertibilidad, que constituyen dos tercios del total
de exportadores, sélo explican un tercio de las ventas externas totales. En especial, se
destacan las firmas nacidas luego de la devaluacion (13,6% del total de exportadores)
que dan cuenta apenas del 3% de las ventas externas, relativizando la importancia de
las empresas “nacidas globales™ en el caso argentino.

CUADRO 2

Distribucidn de las firmas exportadoras argentinas por grado de estabilidad en el periodo 2002-2005 segtin
antigiiedad

Antigiiedad de las firmas

Estabilidad

Antes 1975 Entre 1975y 1991 Entre 1991y 2001  Apartir2001  Total
Inestable 13,7 18,7 50,8 16,8 100
Estable entre 2002 y 2005 28,6 22,8 43,0 57 100
Total 18,1 19,9 48,5 13,6 100

Fuente: elaboracion propia en base a estadisticas del CEP y BADE.

A su vez, la estructura de especializacion del comercio exterior argentino se carac-
teriza por el predominio de productos de reducida intensidad tecnolégica, los que, en
general, vienen asociados a escasos encadenamientos productivos, reducida presencia
de productos con rendimientos crecientes a escala, y limitadas externalidades. Mientras
el 56% del monto exportado estd asociado a productos de bajo contenido tecnolégico,
sélo el 1% corresponde a productos de elevado contenido. Al mismo tiempo, el peso de
estos Ultimos es significativamente menor entre las firmas mas grandes, aumenta entre
las pequenas y, sobre todo, en el grupo de medianas, donde predominan los productos
de mayor valor agregado (ver cuadro 3).°

Esta caracteristica del comercio exterior argentino también se verifica al observar la
distribucién de los precios medios de los productos exportados y la fuerte asociacién

5 Knight, G.y Rialp-Criado, A (2002) definen a este tipo de firmas que son concebidas para operar en los
mercados internacionales, como pequenas del sector tecnoldgico. Esta nueva literatura de los 90 cues-
tiona a la vieja teoria del comercio internacional que planteaba que el proceso de internacionalizacion
de las firmas es lento y por etapas (evolutionary path of development).

6 Alrededor de la mitad de las firmas puede clasificarse como exportadora de productos con bajo nivel
tecnoldgico sin diferencias significativos entre estratos de tamario (ver cuadro 4 AE).
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CUADRO 3
Distribucion del monto exportado en 2005 por grado de complejidad tecnolégica segin tamafio de las firmas (en %)

Tamaiio de las firmas Altonivel Medioalto  Medio bajo Bajo Total
Grande 1,1 23,6 184 56,9 100
Mediana 43 21,2 26,2 483 100
Pequea 2,6 22,6 23,8 51,0 100
Micro 24 18,2 254 54,0 100
Total 14 23,4 19,1 56,1 100

Nota: 1/ Para estimar el indicador de complejidad tecnolégica de los productos exportados por las firmas
se utilizoé la metodologia de Hatzichronoglou (1997) adaptada a actividades de comercio y servicio (ver
apéndice metodolégico).

Fuente: elaboracién propia en base a estadisticas del CEP y BADE.

que guardan con la complejidad tecnolégica de los mismos. En ese marco, el 82% del
monto total de las exportaciones de 2005 corresponde a productos con un precio
medio por kg inferior a 4 ddlares. A su vez, la fuerte relacion entre el contenido tecno-
l6gico y el precio se manifiesta en que:i) el 72% del monto exportado de productos de
alto contenido tecnolégico tiene precios superiores a 10 ddlares por kg; ii) el 93% del
monto exportado de productos de bajo contenido tecnolégico tiene precios por kg
inferiores a 4 délares (ver cuadro 4). En ese sentido, los precios medios obtenidos en el
mercado externo podrian ser utilizados como una variable proxy del grado de comple-
jidad de la elaboracion de los productos exportados.

CUADRO 4
Distribucién del monto exportado en 2005 por grado de complejidad tecnolégica segin precio medio (en %)

Complejidad tecnolégica  Menora 4 dolares Entre 4y 10 dolares Mas de 10 dolares  Total

Alto nivel 2,7 51 72,1 100
Medio alto 35,0 53,8 13 100
Medio bajo 88,7 6,6 4,7 100
Bajo 92,8 3,9 33 100
Total 81,9 11,8 6,3 100

Nota: 1/ Estimado por la BADE y compatible con la definicién de la Subsecretaria de la Pequefia y Mediana
Empresa y Desarrollo Regional (SEPyME).
Fuente: elaboracion propia en base a estadisticas del CEP y BADE.
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Estos precios medios estdn, a su vez, relacionados con el tamafo de las firmas. Asi,
mientras que en los productos con bajos precios es significativa la presencia de las
empresas grandes, en las medianas y pequenas el peso de las exportaciones de mas de
10 ddlares es significativamente mayor que en las grandes (cuadro 5).

CUADRO 5
Distribucion del monto exportado en 2005 por tamafio seqin precio medio

Complejidad tecnologica  Menora 4 délares Entre 4y 10 dolares Mas de 10 dolares Total

Grandes 83,4 1,8 438 100
Medianas 64,0 13,7 22,2 100
Pequefias 70,7 93 20,0 100
Micro 36,2 18,4 453 100
Total 81,9 11,8 6,3 100

Nota: 1/ Estimado por la BADE y compatible con la definicién de la SEPyME.
Fuente: elaboracion propia en base a estadisticas del CEP y BADE.

A su vez, las exportaciones argentinas destinadas a los mercados mas complejos
no se caracterizan ni por productos de mayor complejidad tecnolégica ni por mayores
precios medios que los obtenidos en el resto de los destinos, lo que remite nuevamente
al predominio de un perfil de especializacion sectorial de escasa complejidad’. Es decir,
el precio medio obtenido en los paises de mayor desarrollo relativo, Tratado de Libre
Comercio de América del Norte (NAFTA)-Unién Europea-Japén, es muy similar al del
MERCOSUR ampliado, al del resto de América Latina, sudeste asiatico y paises africanos.
Por lo tanto, en promedio, incluso en los mercados mas sofisticados en los que la Argen-
tina podria obtener cuasi-rentas, con otro perfil de especializacién sectorial, se termina
comportando como tomador de precios.

Otro rasgo central de las exportaciones argentinas, que también se observa en otras
experiencias latinoamericanas, es la elevada estabilidad en la actividad exportadora
de las firmas que explican la mayor parte del quantum exportado (Moori-Koenig et al,
2005, 2004 y 2001; Milesi y Yoguel, 2000)8. A su vez, el fendmeno de estabilidad esta
fuertemente asociado al de concentracién comentado anteriormente y al tamafo de
los agentes. Asi, por ejemplo, el 83% del monto exportado en 2005 correspondia al 26%
de las firmas que han venido exportando en forma regular desde 1998.En el caso de las

7 La complejidad de destino alude a los paises de mayor nivel de desarrollo.

8 En esos trabajos se estima un indice de éxito exportador de pequefas y medianas empresas que toma
como un criterio clave la estabilidad en el mercado externo. A esta dimensién se le agregan, entre otras,
el dinamismo en el mercado y el nimero de mercados en los que compite (como se verd mas adelante,
este es otro plano considerado en este trabajo).
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firmas grandes la proporcion exportada por las continuas, en los ocho afos analizados,
es del 87%, sustancialmente superior al caso de medianas (60%) y, sobretodo, de las
pequefas (30%).

Dado que la estabilidad constituye un fenédmeno estructural de las exportaciones
argentinas, no sorprende que la probabilidad de pertenecer al grupo estable (inesta-
ble) en ambos subperiodos (1998-2001 y 2002-2005) sea muy elevada. Por ejemplo,
dos tercios de los agentes que eran inestables o no exportaban en el primer periodo
pertenecian al mismo grupo en el segundo®.

A su vez, el 90% de los que eran exportadores estables durante el régimen ma-
croecondmico con tipo de cambio bajo fueron estables durante el periodo de tipo de
cambio real elevado (ver cuadro 6).

CUADRO 6

Distribucion de las firmas exportadoras por grado de estabilidad en el periodo 1998-2001 segiin estabilidad
durante el periodo 2002-2005

Inestable Estable 2002 y 2005 Total
Inestable 63,4 36,6 100
Estable 1998-2001 9,5 90,5 100
Total 44,5 55,5 100

Fuente: elaboracion propia en base a estadisticas del CEP y BADE.

Si bien el grado de estabilidad exportadora estd directamente asociado al tama-
Ao de las firmas, éste se incrementa para todas las empresas a lo largo del segundo
periodo, en especial para las pequenias, lo que puede estar influenciado por el nuevo
régimen macroeconémico con tipo de cambio elevado en un contexto de dinamismo
del comercio internacional. También, se observa que la estabilidad de las firmas en el
comercio exterior esta fuertemente asociada a la antigiiedad de las mismas en la acti-
vidad productiva. Asi, la proporciéon de agentes estables en el comercio exterior luego
de la devaluacién aumenta significativamente al pasar de las de menos de 15 afos de
antigliedad a las que iniciaron operaciones en la etapa de sustitucion de importaciones
(ver cuadro 4, AE).

Dada la importancia de la continuidad en el comercio exterior para explicar las dife-
rencias en las dindmicas exportadoras de las firmas, en la siguiente tabla se identifican
los factores asociados a ella'®. En el caso argentino resultan centrales el precio medio,
el tamano y la antigiiedad de las empresas, la diversificacion de mercados, y la comple-

9 Mientras el 37% de los exportadores inestables en el primer periodo son estables en el segundo, sélo el
9,5% de los estables en el primer periodo eran inestable en el segundo.
10 L a significatividad de las celdas del cuadro se estim¢ utilizando el test Z.
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CUADRO 7

jidad tecnoldgica de los productos. La continuidad de las firmas en el comercio exterior
aumenta al pasar hacia los agentes de mayor tamafo, los que exportan productos de
bajo contenido tecnolégico y de menor precio, los de mayor antigliedad en el mercado,
y los de mayor diversificacion de destinos externos'' (ver cuadro 7).

Rasgos estructurales de los exportadores segtin grado de continuidad en el comercio exterior

Estructura Unica vez Nuevas exp. disc.(2)  Viejas exp. Nuevos exp. Viejos exp.
discontinuas continuos continuos

Precio medio Més de 10 délares Més de 10 délares Més de 4 délares No significativo Menos de 4 délares

Tamafio Micro Pequedas y micro Pequeias y micro Medianas y pequefias Grandes

Antigiiedad Nac.después de 2001 Entre 1991y 2001 Entre 1975y 1991 Nac. después de 2001 Nac.antes de 1975

Diversificacion ~ Un mercado Un mercado Un mercado Entre2y3 Mds de 4

mercados

Complejidad No significativa No significativa Medio alta Baja Baja

tecnoldgica

Notas: 1/ Estimado por la BADE, compatible con la definiciéon de la SEPYME; 2/ Se trata de firmas que comienzan a exportar a

partir del 2002.

Fuente: elaboracion propia en base a estadisticas del CEP y BADE.

Asi, por ejemplo, el precio medio tiene una relacién inversa con la continuidad de las
firmas en el negocio exportador. Esto es, cuanto mayor es la cantidad de afios de per-
manencia de las firmas en el comercio exterior,menor el precio medio de los productos
exportados, lo que, una vez mas, estd vinculado al perfil de especializacién de ventas
externas predominante. Por el contrario, entre las que exportaron desde hace menos
tiempo, y en especial entre los que comenzaron a exportar después de la devaluacion,
aunque en forma discontinua, predominan los productos de mayor precio medio; esto
ultimo podria estar evidenciando una tendencia hacia la complejizacion de la insercién
externa que se estaria produciendo lentamente desde la devaluacién. A su vez, el ta-
mafno de las firmas tiene una relacién positiva con la permanencia de las mismas en el
mercado, predominando sélo las empresas grandes entre los exportadores continuos.
Otro elemento relevante en la influencia de la trayectoria de las firmas en la insercién
externa argentina es la mayor continuidad de los agentes de mas antigliiedad relativa
-en especial, las creadas antes de 1975 y durante el periodo 1976-1990-. A pesar de la
importancia del sendero evolutivo de las empresas en la insercidén externa, entre los
agentes que tienen continuidad y los nuevos exportadores predominan productos

" En todos los casos la significatividad de las variables se estima utilizando el test Z y la prueba Chi cuadrado.
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de bajo contenido tecnoldgico. Finalmente, la continuidad esta asociada a la diversi-
ficacién de los mercados, poniendo de relieve nuevamente el caracter evolutivo de la
insercion externa de las firmas.

En suma, el perfil de exportacién de las empresas argentinas se caracteriza por
una elevada concentracion, tanto de los agentes que participan, como de los sectores
productivos que intervienen en los mercados externos. Ademas, el tipo de insercién
externa, revela un perfil exportador con predominio de firmas de relativa antigliedad
que exportan productos de baja intensidad tecnolégica y reducido precio. A su vez, los
agentes de mayor tamafo que acceden a los mercados externos mantienen su conti-
nuidad en el negocio exportador.Finalmente,a medida que disminuye el tamafio de las
firmas, la presencia en los mercados externos es menos continua, con mayor entrada y
salidas de empresas de la actividad exportadora.

2.EL GRUPO CENTRAL DE EXPORTADORES ARGENTINOS: HACIA UNA TAXONOMIA DE SITUACIONES
DE LA DINAMICA EXPORTADORA DE LAS FIRMAS

En esta seccidn, el analisis se limitara a un subconjunto de 1.703 firmas exportadoras
identificadas que, hacia 2005, habian exportado més de un millédn de délares y daban
cuenta de casi la totalidad de las exportaciones totales argentinas en ese afio (97%),y
de alrededor del 80% de las ventas externas en 1998. Es decir que, se trata, ademds, de
las firmas de mayor dinamismo en su insercién externa desde fines de los ‘90 en cada
uno de los estratos de tamafo considerados. Esta delimitacién tiene, a su vez, la ventaja
de -sin perder representatividad- facilitar un analisis mas detallado de varios aspectos
de la insercion externa de los agentes, estimar el empleo asociado a la exportacion
e identificar una taxonomia de situaciones que permita evaluar diversas dinamicas
exportadoras previas y posteriores a la devaluacién. A su vez, como se explicé en la
seccion anterior, la estabilidad en el negocio exportador constituye una variable clave
para explicar la dindmica de las exportaciones argentinas. Este tipo de empresas repre-
sentan mas del 90% de las exportadoras continuas del periodo. Por esa razon, esta de-
limitacion permitird modelizar —en la préxima seccion- la dindmica del empleo de las
firmas exportadoras argentinas, en funcién de un conjunto de variables estructurales
que las caracterizan y dan cuenta de la naturaleza de su insercién externa.

A partir de este contexto, en el resto de la seccidn, se hace una muy breve caracte-
rizacion de la dinamica del empleo y de las ventas externas de este grupo de firmas
desde la perspectiva del tamario de los agentes predominantes’?.

Considerando el periodo completo, las exportaciones de este subconjunto de firmas
se duplicaron entre 1998 y 2005, basicamente luego de la devaluacién. Este incremento
fue alin mas significativo entre las firmas pequefas, que casi triplican sus ventas externas
a partir de un aumento del 45% antes de la devaluacién, y del 120% a partir de 2002. A
su vez, tanto entre las firmas grandes como entre las medianas, esta dindmica superior

12 a clasificacion original por tamano, combina la clasificacion utilizada en la BADE con la clasificacion de
la SEPYME y con el valor de las exportaciones de cada agente. Por ejemplo, si la firma estaba clasificada
como pequefia desde la perspectiva del nimero de ocupados registrado, pero exportaba mas de 8 mil-
lones de délares, era cambiada al grupo grande.
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CUADRO 8
Evolucién de las exportaciones y el empleo entre 1998 y 2005 por tamaiio de los agentes (base 1998=100)

Variacion de exportaciones Variacion de empleo

Tamaio 1998-2005 1998-2001 2001-2002 2003-2005 1998-2005 1998-2001 2001-2002 2003-2005

Grande 88,7 17,7 1,4 38,6 19,9 1,9 -1,0 15,5
Medianas 160,8 329 -1,2 79,9 424 -6,1 53 42,6
Pequena 394,7 45,4 -4,2 120,2 96,8 -0,3 -11 55,8
Total 93,6 18,4 0,8 411 22,7 11 -1,4 18,5

Fuente: elaboracion propia en base a estadisticas del CEP y BADE.

desde la devaluacion, si bien importante, se caracteriza por una menor intensidad (38% y
79% respectivamente).En consecuencia, la dindmica exportadora de estas firmas, en cada
uno de los estratos de tamano considerados, es significativamente mas importante que la
que resulta para el universo de las empresas presentadas en la seccién anterior.

En relacién con la variacion del empleo, este agregado de agentes registré un au-
mento de sélo el 22%, con una variacion mas significativa al pasar de las firmas gran-
des a las pequenas. Relacionado con esta variable, el efecto de la devaluacién parece
mucho mas marcado aun, dado que el empleo estaba estancado hasta el 2001 (excepto
en el caso de las PyME, con una caida del 6%) y se increment6 a partir de la devalua-
cién. Nuevamente, la variacién mencionada es mas significativa al pasar de las firmas
grandes (20%) a las medianas (42%) y pequenas, que duplican los puestos formales de
trabajo en el periodo’3.

Estos diferentes ritmos de evolucién del empleo y de las ventas a lo largo de este
tiempo, se manifiestan en cambios muy significativos de la elasticidad empleo-expor-
tacién en cada estrato de firmas y en el total. Si bien, la elasticidad empleo-exportacion
entre 2005 y 1998 es reducida (0,24) refleja cambios muy significativos antes y después
de la devaluacién (de 0,06 a 0,45 respectivamente), y niveles mas elevados entre las
firmas medianas y pequeias en el periodo post-devaluacién (cuadro 9).

Para profundizar aun mas el analisis desde la perspectiva de la estructura del perfil
de especializaciéon del comercio exterior argentino y caracterizar el grado de compleji-
dad tecnoldgica de las exportaciones, se adapté una clasificacion utilizada en el sector
industrial (Katz y Stumpo, 2001) a las especificidades de las exportaciones argentinas,
incluyendo ademas en la clasificacién original las exportaciones originadas en los sec-
tores primarios, comercio y servicios.

13 Las PyME duplican los requerimientos de empleo por millén de délar exportado en relacion a las firmas
grandes en el 2005. Estos resultados coinciden con el trabajo de Moori y Yoguel, donde se estiman los
requerimientos de empleo de ambos tipos de agentes en base a la matriz insumo producto del ‘97.
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CUADRO 9
Elasticidad empleo-exportacién por tamano de firmas segtn periodo

Tamaiio 1998-2005 1998-2001 2001-2002 2003-2005
Grande 0,22 0,11 -0,72 0,40
Medianas 0,26 -0,18 0,48 0,53
Pequena 0,25 -0,01 0,27 0,46
Total 0,24 0,06 -1,66 0,45

Fuente: elaboracion propia en base a estadisticas del CEP y BADE.

En ese sentido, se diferencian seis tipos de ramas que van, desde las intensivas
en ingenieria y las correspondientes al complejo automotor, hasta las intensivas en
trabajo, pasando por un grupo intermedio de exportaciones de bienes intensivos
en recursos naturales que incluyen: tanto los alimentos industrializados, como los
productos primarios (agrarios y mineros) y los productos industriales intensivos
en recursos naturales, los que han venido ganando peso en forma continua antes
y después de la devaluacién. Como se puede apreciar en el cuadro 10, al comienzo
del periodo analizado, casi tres cuartos de las exportaciones totales argentinas (73%)
estaban constituidas por productos primarios e industrializados intensivos en recur-
sos naturales. Estas utilidades llegaron a representar el 78% de las ventas externas el
ultimo afo de la convertibilidad y han aumentando, ain mas, su peso después de la
devaluacion, llegando al 81% del total. El aumento del peso de este tipo de bienes
vino acompafiado por una menor participaciéon del complejo automotor y por un
relativo mantenimiento de la participacion de las exportaciones intensivas en inge-
nieria —que sélo dan cuenta del 2% de las ventas totales—y de las intensivas en mano
de obra, grupos que, en forma conjunta, reducen levemente su peso en las ventas
externas (del 9% al 7% en 2005)'. Desde el punto de vista del empleo, en el 2005,
tanto los sectores intensivos en ingenieria y disefio, como los intensivos en mano de
obra, se destacan por requerir una mayor cantidad de empleo por cada millén de
délar exportado que los sectores primarios, otros intensivos en recursos naturales,

4 Los productos de mayor peso en cada uno de los grupos son los siguientes: i) intensivos en ingenieria y
diserio,donde los principales cinco productos exportados (ejes con diferencial, bombas de aire, partes de
reactores nucleares, motores de émbolo y rodamientos) dan cuenta de sélo el 23% del monto de este
grupo; ii) el grupo complejo automotor, en el que el principal producto exportado (vehiculos y partes)
explica tres cuartos del valor exportado;. iii) alimentos y bebidas, donde cuatro productos (aceite de soja,
subproductos de soja, carne y leche en polvo) explican el 60% del monto exportado; iv) el grupo de
productos primarios, en el cual sélo dos productos (principalmente porotos de soja y,en menor medida,
mineral de cobre) dan cuanta del 83% del monto exportado; v) otros productos intensivos en recursos
naturales, donde sélo dos productos (aceites crudos y livianos) explican el 46% de las exportaciones; vi)
finalmente, el grupo intensivo en trabajo, donde existe una fuerte diversificacion que se manifiesta en que
los primeros tres productos (fundamentalmente cueros y partes, y en menor medida, medicamentos y
desodorantes) explican el 36% de las exportaciones.
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CUADRO 10

Participacion de actividades de desigual intensidad tecnoldgica en las exportaciones totales argentinas entre
1998 y 2005

Taxonomia tecnoldgica 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005

Intensivo ingenieria y disefio 2,4 23 2,5 26 23 1,9 2,0 2,2

Complejo automotor 15,1 10,1 9,8 98 76 59 73 838
Alimentos y bebidas 246 238 19,2 17,5 173 184 204 203
Primario 278 280 256 27,7 328 345 323 316
Otros intensivos en RN 21,2 25,6 33,0 32,7 31,0 31,2 29,6 29,5
Intensivos en trabajo 9,0 10,4 9,8 9,7 9,0 8,1 85 7,6
Total de grupo 100 100 100 100 100 100 100 100

Fuente: elaboracién propia en base a estadisticas del CEP y BADE.

y el complejo automotor. En una situacién intermedio se encuentra al sector de ali-
mentos y bebidas'.

Cada uno de estos grupos se diferencia significativamente entre si en términos del
tamano predominante de las firmas, el precio medio al que transan sus productos, su
antigiiedad en el mercado, y la cantidad de mercados que atienden (ver cuadro 11).

En primer lugar, cada uno de los grupos de ramas identificadas tiene fuertes diferen-
cias en relacién con los precios medios de los productos exportados. Mientras los tres
grupos de ramas intensivas en recursos naturales se caracterizan por vender productos
de precios reducidos (menos de 4 délares el kg), los intensivos en ingenieria y en mano
de obra muestran una tendencia contraria; lo que, en parte, puede estar asociado a que
la canasta de bienes exportados tiene una mayor proporcidn de bienes diferenciados.
A su vez, los bienes transados por el complejo automotor, en los que es importante
el comercio intrafirma y el intercambio compensado, se encuentran en una posicion
intermedia. En términos de tamaro, prevalece la importancia de firmas grandes en la
mayor parte de los grupos, con la excepcion de las firmas que exportan productos pri-
marios, las industriales de alimentos y bebidas, y las intensivas en ingenieria y disefio,
donde los agentes son de menor tamafo relativo.

Con relacién a la antigliedad de las firmas, las diferencias son significativas.Tanto en
el grupo intensivo en ingenieria y disefio como en el complejo automotor prevalecen
firmas de mas de 30 afos de antigliedad. Por su parte, en las intensivas en mano de

15 Bajo el supuesto de que la mayor parte de la produccion de estas empresas se destina a comercio exterior.
En los sectores intensivos en ingenieria y en trabajo los requerimientos de empleo por millén de délar
exportado son, a lo sumo, de 57 y 32 ocupados respectivamente. Por el contrario, en el caso de los intensi-
vOs en recursos naturales, productos primarios y complejo automotor, ascienden a sélo 6,8 y 9 ocupados
respectivamente. En una situacion intermedia se encuentra el sector de alimentos y bebidas (21).
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CUADRO 11

Principales caracteristicas de cada una de las tipologias de rama utilizadas en 2005

Dimension Intensivos en Complejo Alimentos y Productos Otros intensivos Intensivos en
ingenieria y disefio automotor bebidas primarios enRN mano de obra
Tamaio Mediana Grande Pequefia Pequefia Grande Grande
Precio medio Mayor 10 délares Mayor 4 délares ~ Menor 4 délares  Menor 4 délares ~ Menor 4 délares ~ Mayor 10
ddlares
Antigiiedad Antes 1975 Antes 1975 Después 2002 Después 1991 Entre 1976 y 1991 Antes 1975
hasta 1991
(antidad de mercados -- 2y3mercados  Mésde 8 1 mercado Entre2y3 Méds de 8
mercados mercados mercados

Fuente: elaboracién propia en base a estadisticas del CEP y BADE.

obra, el peso relativo estd distribuido entre las creadas antes de 1975 y las anteriores
al periodo de convertibilidad. Finalmente, en los tres agregados de bienes intensivos
en recursos naturales, las diferencias son marcadas: mientras las firmas industriales (no
alimenticias) fueron creadas entre 1976 y 1991, los exportadores de productos prima-
rios se originan luego de 1991 y, los exportadores industriales de alimentos, luego de
la devaluacion.

Por ultimo, los grupos también se diferencian en términos del nimero de mercados
que abastecen. Por un lado, los productores industriales de alimentos y las firmas que
exportan bienes intensivos en mano de obra se caracterizan por su presencia en un
numero significativo de mercados. En una posicién opuesta se ubican los productos
primarios no industrializados, donde prevalece un mercado por firma exportadora.
Cercano a este grupo, los productores del complejo automotor exportan a dos o tres
mercados, lo que resulta coherente con la importancia del comercio intrafirma con Bra-
sil. Finalmente, en el caso de los exportadores de productos industriales no alimenticios
intensivos en recursos naturales, el nimero de mercados que prevalece estd compren-
dido entre 2y 3.

2.1.Hacia una tipologia de exportadores argentinos

A los efectos de identificar dindmicas diferenciales de este subconjunto de firmas ex-
portadoras que dan cuenta de la mayor parte de las exportaciones totales argentinas,
se diferenciaron seis grupos de agentes. Por un lado, se identificé un grupo de firmas
(en adelante ntcleo clave) que en ambos afos exportaba mas de 8 millones de ddla-
res. En segundo lugar, se agrup6 a las empresas que en ambos afios exportaron entre
1y 8 millones de doélares (en adelante grupo estable). En tercer lugar, a las firmas que
exportaban menos de un milléon de dolares en 1998 y mas de 1 millén en 2005 (en
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adelante firmas de elevado crecimiento). En cuarto lugar, se agruparon las empresas de
muy elevado crecimiento que exportaban en 1998 menos de 300.000 ddlares. En quinta
posicion, se identifica el grupo de firmas que no exportaban en 1998, ya sea nuevos
exportadoras o nuevas firmas, en adelante nuevos exportadores. Finalmente, el tltimo
grupo analizado (retroceso exportador) se caracteriza por la pérdida de su peso en las
exportaciones, estas firmas, que exportaban mas de 8 millones de dolares en 1998,
decrecieron sus exportaciones por debajo de ese valor en el 2005.

A continuacion, se realiza una descripcion de los grupos considerando el conjunto
de dimensiones identificadas en la seccién anterior (ver cuadro 11,y cuadros 5a 11
del AE).

Ndcleo clave de exportadores

Este grupo estd constituido por 218 exportadores de elevada continuidad que, tanto al
inicio del periodo analizado como en 2005, exportaban mas de 8 millones de délares
anuales y daban cuenta, en ese aio, del 83% de las ventas externas totales, ocupando
algo mas de 800 personas por empresa. A lo largo del periodo, sus exportaciones au-
mentaron 67% como consecuencia de un incremento mas intenso luego de la devalua-
cién (53%) que en la fase de crisis de la convertibilidad (12%). En el transcurso del tiem-
po analizado, estas firmas aumentaron el nimero de ocupados sélo el 4%, basicamente
por un incremento del tamafio medio desde la devaluacion (14%) que compensoé la
caida del 8% registrada durante el primer periodo. Dos tercios de las firmas de este
grupo pueden ser caracterizadas por elaborar productos de reducida intensidad tecno-
l6gica, lo que se manifiesta también en la elevada proporcién de las ventas transadas a
un precio inferior a los 4 délares por kg. Mientras estas firmas dan cuenta del 87% del
monto exportado del grupo, sélo un quinto de los agentes pertenecen a sectores de
complejidad tecnoldgica alta y media, y explican el 13% del monto exportado. Estos
resultados también son compatibles con la tipologia de especializacién productiva
utilizada (Katz y Stumpo, 2001) dado que el 68% del monto exportado por la firmas de
este grupo corresponde a alimentos, productos primarios y otros bienes intensivos en
recursos naturales.

Otro rasgo de los agentes de este grupo es el alto grado de diversificacion de sus
mercados, lo que se manifiesta en la elevada proporcion que vende a mas de ocho pai-
ses (91%). El caracter evolutivo y estratégico de las actividades de comercio exterior de
estas empresas puede estar dado en que, el 54% de las mismas, fueron creadas antes
de 1975y el 29%, antes de la aceleracion del proceso de apertura de principios de los
‘90. Este grupo, en el que sdélo existen firmas grandes, es el mas concentrado y menos
diversificado en término de actividades de la tipologia de exportadores construida.
Las diez primeras ramas explican casi el 89% del monto exportado del grupo. En este
contexto, cuatro ramas de escasa complejidad tecnoldgica, entre las que predominan
productos primarios y recursos naturales (alimentos, extracciones de petréleo y gas) y
actividades de ensamble (automotores), dan cuenta de algo mas de dos tercios de las
ventas externas totales.El resto de las actividades que complementan el grupo son qui-
micos, metales comunes, fabricacion de productos de petréleo, extraccion de minerales
metaliferos; cueros curtidos; y productos agropecuarios.
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Ndcleo estable de exportadores

Este grupo, conformado por 491 firmas, explica a lo largo del periodo alrededor del 10%
de las exportaciones argentinas. Incluye dos tipos de agentes, los que exportaban entre
1y 8 millones en 1998 y mas de 8 millones en el 2005 (104 firmas),y los que permanecen
en el mismo estrato (1 a 8) en ambos periodos (387 agentes). Estas empresas tuvieron
una mejor performance luego de la devaluacion (65%) que en el periodo previo (45%).
Como consecuencia, el monto exportado por firma pasa, de alrededor de 3 millones en
1998, a algo mas de 7 hacia 2005. Se trata de firmas que operan a una escala significati-
vamente mas reducida que las del grupo anterior (algo mas de 200 ocupados por em-
presa),aunque con predominio de firmas grandes. Durante el periodo analizado aumen-
taron su empleo un 17%, especialmente explicado por el incremento producido desde la
devaluacién (22%), que compensd la caida del 4% observada entre 1998 y 2001.

El 53% de las firmas de este grupo exportan productos de reducida complejidad
tecnolégica y representan el 65% del monto exportado por el grupo, proporcién in-
ferior a la correspondiente al ntcleo clave de exportadores. A su vez, el 14% de estos
exportadores pertenecen a sectores de complejidad medio-bajos, dando cuenta del
10% del monto exportado, lo que permite caracterizarlo en términos de una compleji-
dad relativamente mayor que el anterior. En este grupo se vuelve a reiterar el caracter
basicamente primario de las ventas externas dado que los alimentos y otros productos
primarios explican casi el 60% de las exportaciones.

En forma agregada, las diez primeras actividades significan el 84% del total del monto
exportado en 2005. En ese contexto, las cinco primeras actividades concentran casi el
70% del monto exportado. Entre ellas, se combinan ramas intensivas en recursos natura-
les (alimentos y bebidas, y pesca) con otras de mayor complejidad tecnolégica (sustan-
cias quimicas basicas) y otras de ensamble (automoviles). Las cinco actividades restantes,
que dan cuenta del 14% del total, son de mayor complejidad relativa (maquinarias y
equipos ncp), commodities (papel y productos de papel, caucho y plastico), intensivas en
recursos naturales (agricultura y ganaderia) e intensivas en trabajo (productos textiles).
Mas alla del mayor grado de complejidad tecnolégica de los productos de las firmas de
este grupo, la mayor parte del monto exportado corresponde a aquéllos con un valor in-
ferior a 4 ddlares (78%), mientras que el peso de los productos de mayor precio es apenas
levemente superior a los del grupo anterior. La mayoria de las firmas (96%) exportaron
en los ocho afnos del periodo, reflejando la importancia de la continuidad en el negocio
exportador de los agentes. En este caso, contrariamente al grupo anterior, se trata de
agentes con una menor diversificacién de mercados.

Si bien en este grupo las PyME (fundamentalmente las medianas) que constituyen
el 42% de las firmas -lo que podria ser una diferencia respecto al grupo anterior-, sélo
explican el 22% del monto exportado del grupo, poniendo de relieve la existencia de
un fuerte proceso de concentracién en firmas grandes.

En forma agregada los dos primeros grupos considerados daban cuenta, hacia 2005,
de casi el 80% del total de exportaciones argentinas y explicaban sélo el 5% del millén de
nuevos puestos registrados creados desde la devaluacién de principios de 2002 (25.114
personas). En general predominan firmas grandes de elevada continuidad exportadora y
diversificacion de destinos externos, con presencia mayoritaria de bienes de relativamente
reducido valor agregado y precio.

112 | Elimpacto de las exportaciones argentinas en el empleo desde fines de los‘90: ;ha cambiado algo luego de la devaluacion?



Exportadores de elevado crecimiento

Este grupo de 222 firmas esta conformado por agentes que aumentaron significativa-
mente el monto exportado, pasando de menos de un milléon de délares en 1998 a mas
de un millén en el 2005. A diferencia de los dos grupos anteriores, en las empresas de
este grupo se produce un mayor aumento del nimero de ocupados (41%) explicado
tanto por la conducta prociclica luego de la devaluacion (24%), como por la conducta
contraciclica que tuvieron entre 1998 y 2001 (17%). A su vez, el quantum de exporta-
ciones aumenta a una tasa aun mayor (436%), nuevamente derivada de una conducta
expansiva superior en la fase de crisis de la convertibilidad (177%) que luego de la
devaluacion (78%). Como consecuencia, el peso de este grupo en las exportaciones
totales aumenta del 0,7% en 1998 al 2% en 2001.

A diferencia de los casos anteriores, las PyME constituyen el 58% de los agentes, pero
representan el 40% del monto exportado, lo que constituye una proporcién significa-
tivamente mayor a la de los grupos anteriores considerados en forma agregada. Como
en los casos anteriores, la continuidad exportadora es muy elevada (97%), reflejando
nuevamente la importancia de la permanencia en el mercado para evaluar conductas
exportadoras exitosas. Si bien alrededor de la mitad de las firmas exportan productos
de bajo nivel tecnolégico por un monto que representa el 62% de las ventas externas
del grupo, casi un cuarto de las exportaciones se concentran en productos de alta y
media alta intensidad tecnoldgica, lo que representa una diferencia importante con los
dos grupos anteriores. Sin embargo, los productos de menos de 4 délares explican mas
de la mitad del monto exportado. En lineas generales, este grupo se caracteriza por un
peso significativo de alimentos, productos intensivos en ingenieria y disefio, y otros
bienes industriales intensivos en recursos naturales (62%).

Las diez primeras ramas concentran el 84% del monto total exportado del grupo,
mientras que las cinco primeras explican cerca del 60%, combinando actividades de
reducida y media intensidad tecnolégica (alimentos, maquinaria y equipo, productos
de caucho y plastico, automotores). Las cinco actividades restantes también combinan
productos de desigual intensidad tecnoldgica (sustancias quimicas, productos agro-
pecuarios, productos elaborados de metal —-excepto maquinaria y equipos— y otros
productos minerales no metalicos). Asimismo, la diversificacion de mercados de estos
agentes es menor que en los casos anteriores.

Exportadores de muy elevado crecimiento

Conformado por 213 firmas, este grupo registra un aumento de sus exportaciones mas
significativo que los tres descriptos anteriormente. El quantum exportado se incremen-
ta casi 24 veces desde 1998. Sin embargo, este resultado es mayormente consecuencia
del aumento de las ventas externas en la fase de crisis de la convertibilidad (aumento
de casi 20 veces) que en lo relativo al periodo que se abre con la devaluacién, donde
se duplican. Como resultado, el peso de estas firmas en el total de exportaciones pasa
del 0,1% en 1998 al 1% en 2001 y al 1,6% en el 2005. En estas firmas, también se re-
gistra un aumento del empleo, aunque de una magnitud significativamente menor al
del incremento de las exportaciones. El incremento del nimero de ocupados (49%) es
nuevamente superior en el primer periodo (28%) que en el segundo (9%).
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Como en el caso precedente, las PYME dan cuenta de una proporciéon importante de
las firmas del grupo (54%) y explican el 41% del monto exportado: la mayor proporcién
de este tipo de agentes en relacién a los tres grupos mencionados. Nuevamente, como
se sefal6 anteriormente, la continuidad exportadora es muy elevada, alcanzando al 86%
de las firmas con ventas externas que cubren todos los afos. A diferencia de los grupos
comentados, es relativamente mas importante el peso de las actividades de alta y media
alta intensidad tecnoldégica (34% del monto exportado), aunque las de bajo nivel tecno-
I6gico dan cuenta del 43% de ese monto. Asociado a este perfil exportador, un rasgo de
estas firmas es la menor concentracion de ventas por actividad. A diferencia de los gru-
pos anteriores en el perfil de especializacion tienen mas peso los bienes intensivos en
ingenieria y mano de obra que, junto a alimentos y otros bienes intensivos en recursos
naturales, dan cuenta de mas del 80% de las exportaciones totales del grupo.

Asi, las diez primeras ramas explican el 74% del monto exportado y las cinco prime-
ras, la mitad (alimentos y bebidas, quimico, productos de caucho y plastico, y automo-
tores). A su vez, casi un cuarto de las ventas se concentran en actividades de diversa
complejidad tecnoldgica: maquinaria y equipos ncp; productos agropecuarios; servicio
de transporte aéreo de carga y pasajeros; papel y productos de papel; y extraccion de
gas y petroleo. Esta mayor complejidad relativa se manifiesta también en un mayor
peso de los productos de mas de 4 délares en el total de las ventas externas (41%), lo
que constituye una particularidad de este grupo. La diversificaciéon de mercados de
estas firmas es alin menor que en el grupo anterior (47%), poniendo de manifiesto las
dificultades de las firmas de menor tamano relativo para sostener un nimero impor-
tante de mercados externos en forma simultanea.

Nuevos exportadores (o no continuos)

Se trata de un grupo de 497 empresas que ocupan, en promedio, a 124 personasy que,
hacia 2005, daban cuenta del 14% de las exportaciones argentinas, y de cerca del 12%
del empleo total del grupo central de exportadores argentinos. Casi la mitad de esas
firmas fueron creadas entre 1991 y 2001, mientras que algo mas de un tercio, luego de
la devaluacion.

Hacia 2005, el monto exportado era 19 veces superior al primer afio en el que
registraban exportaciones, lo cual es consecuencia, tanto del aumento de las ventas
externas de los estables'®, como de la incorporacién de firmas al negocio exportador.
Como resultado de esos dos procesos, entre 2005 y 2001, quintuplicaron las exporta-
ciones por firma. El fuerte crecimiento de las exportaciones de estas empresas durante
la fase de crisis de la convertibilidad se manifesté en que pasaron de representar el 1%
del total en 1999, al 14% en el 2001. Se trata de las firmas de menor tamafo relativo, en
términos de ocupacién, aunque el nimero de ocupados por firma es significativamen-
te mayor al promedio de comercio, industria y servicios a nivel nacional.

A diferencia de los grupos anteriores, las PyME constituyen el 74% de los agentes,
la mayor proporcién de todos los grupos; sin embargo, dan cuenta de sélo el 20% del
monto exportado, un nivel significativamente menor al del grupo previo. Por el contra-

6 En este caso la estabilidad representa los afos continuos de exportaciéon de las firmas entre 2002 y
2005
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rio, las firmas grandes, que constituyen un cuarto del total, concentran el 80% de las ex-
portaciones.Entre ellas, el peso de las empresas ‘antiguas, que pueden ser consideradas
nuevos exportadores, es decisivo.

Por las caracteristicas del grupo, la continuidad exportadora es reducida, sélo el 25%
de las firmas han exportado durante mas de cinco afos; mientras que, comparada con
otros grupos, la diversificacién de mercados es bastante alta (74%).

La proporcién de firmas que exportan productos de reducido nivel tecnoldgico es
mayor con relacion al grupo precedente (68%), asi también como su peso en el monto
exportado (81.9%). A diferencia de ese grupo, el nimero de empresas que producen
bienes de alta y media alta intensidad tecnoldgica es reducido, dando cuenta de alre-
dedor del 8% de las ventas externas del grupo.

Este conjunto presenta una concentracién sectorial similar a los tres primeros. En
total, las diez primeras actividades explican el 86% del monto exportado del grupo
para el afio 2005.

A su vez, las primeras cinco ramas (alimentos y bebidas; servicios de electricidad,
agua y gas; sustancias y productos quimicos; y cuero curtido) concentran casi el 70%
del monto exportado en 2005. Por su parte, las otras cinco actividades (productos agro-
pecuarios; extraccion de gas y petréleo; textil; automotores; y pesca) explican el 16% de
las ventas externas. En este nivel, se reproduce la conducta de las firmas del ndcleo clave
de exportadores: con una muy elevada proporcién de firmas que venden productos de
menos de 4 dodlares (76%), las que dan cuenta de casi el 87% del monto exportado. En
la misma direccién, se trata de ramas agrupadas en alimentos, productos primarios y
otros productos industriales intensivos en recursos naturales, que registran casi el 87%
de las exportaciones del conjunto.

Retroceso exportador

Este ultimo grupo, con caracteristicas diferentes al resto de los casos, esta represen-
tado por sélo 55 firmas que ocupan en promedio a 320 personas, y que registraron
una fuerte caida de su participacién en el monto exportado, pasando del 7% en 1998
a sélo 0,6% en 2005. El rasgo mas sobresaliente es que, a lo largo del periodo, sus ex-
portaciones decrecieron un 84%, tanto en la fase de convertibilidad (52%), como luego
de la devaluacién (30%). Asimismo, estas empresas perdieron el 36% de los puestos de
trabajo en ambos periodos.

En general, el grupo estd constituido por firmas grandes que, en su mayoria, fueron
creadas hace 30 afos (50%), con un alto grado de diversificacion de sus exportaciones
(76%), semejante al grupo estable y nuevos exportadores. Se caracterizan por exportar
predominantemente productos con valor inferior a los 4 délares por kilo, que represen-
tan el 70% de sus exportaciones. La mayoria de estos exportadores (60%) pertenecen
a sectores de complejidad baja, dando cuenta del 60% del monto exportado, lo que
reproduce las conductas de los dos primeros grupos.

Por ultimo, en términos de la taxonomia de productos utilizada, predominan los
sectores intensivos en mano de obra, alimentos y bebidas, y productos primarios, que
dan cuanta del 76% del valor total de las exportaciones del grupo.

115 | Elimpacto de las exportaciones argentinas en el empleo desde fines de los‘90: ;ha cambiado algo luego de la devaluacion?



'3av4g A 43D [9p Sed1IsIpeisa e aseq ua eidoid ugideloqe|d :a3uan
%L B OALEIYIUBIS 4y ‘%G B OAIRIIUBIS . ‘% 0L [ OAIIRIYIUBIS . (BION

sopedsaw Jopeniodxa

RGO 3P OURW U SOAISUI)UI 3 souewid soydnpoid ‘sojuawiy /61 Sy 8 3p Sely sapueln 05920113y

$3|eIN]RU S0SINJ3 saiopeliodxd

U SOAISU3]UI S3UR1q $0410 A Sopewid $010NpoId ‘ SOUBWIY  4ux SOUB /B e COOT B 101I31SO4 « 7 9P SOUSI xxx € CISEH £B[RF s PUINDIY SOAINN

B0 3p OUPW 0JURIWIAN

U3 SOAISUI)UI 3 SOIUIWIJR ‘BLIAIUADUI US SOAISUR)UI S3U3IG wex SOURS . 1007 9761 31303 OLOPSBN  sxEA 703 BV xx PUBIDAW opeas)d Anpy
eLIUABUI UI SOAISUIIUI SURI A S3jeInieu wxx 0661 £9761

$0SINJAJ U SOAISUIIUI S3[RLISNPUI S3UIIQ S0410 A SoJuawIY wx SOUR G AU A’ G/61 SRWY o VP SBIN sl AF 30003 01[e-RIPAN 4 BURIPA|Y O0JUIIWIAL OPRAJ|]
20661 £ 9,61 30U

souewid saualq A sojuawi]y xxx SOUE 8 K xS L6L SOIY xxx 8 9P SEIN eleG-BIPA 4 SOPURID 9|qe1se 09PON

S9|eANJRU S0SINJ3 U SOAISUI)UI S3eLIsnpul s03onpoid soilo

‘souewild s3ualq »x 0661 £9761 31u3

‘sojuswully xxx SOUR Q K'yxxSLOL WY st O SOUBN 5 8P SEIN «BRg i SOPURID oA 03NN

eiopenodxd eAldNp ($sn) by 1od sopeiaw  edhojow)
odwn)g ewes 3p ejwiouoxe] ‘upuo)  -oid pepanbnuy  olpawiondld  IpHYisivalq  pepifdjdwo) ouewe] sodnip

sopediauap sodnib soj 3p oun eped ap sewly se| ap Sods1IRIR) Sobsey

ZLoyavnd

116 | Elimpacto de las exportaciones argentinas en el empleo desde fines de los‘90: ;ha cambiado algo luego de la devaluacin?



3.MODELO

En esta seccidn, se testea la hipdtesis acerca de la asociacion entre el logaritmo del
empleo y las exportaciones para el afio 2005. Ademas, se estima el impacto que tienen
sobre el empleo un conjunto de dimensiones tecnolégicas, comerciales y estructurales.
Mientras entre las primeras se considera la taxonomia presentada en la secciéon anterior
y el precio medio, la dimensién comercial toma en cuenta la estabilidad de la empresa
en el negocio exportador y la diversificacién de mercados. Se consideré como variable
estructural la antigliedad de la firmas en el mercado. Finalmente en el mismo modelo
se evalua el impacto diferencial sobre el empleo de un conjunto de variables que refle-
jan la interaccién entre las exportaciones y la taxonomia tecnoldgica utilizada.

Para estimar el modelo la muestra se redujo a 1669 firmas para la cual se obtuvo
informacion de todas las variables en conjunto. 7 Se especifica el siguiente modelo'8:
LogEi= Co + C1 Expo05, + C2 cant_afio,+ C3 dmerdo05i +C4
prdumoO5(i)+C5 edad(i)+ C6 dgiovrr + C7 dgiovtec + C8dgiovmo
+C9dgiovpri + C10 expo*tecn +Cl11expo*mno + C12expo*rec

+C13expo*mat + ei

La variable dependiente es:
Log Ei, es el empleo para el afo 2005, expresada en logaritmo.
Las variables explicativas son:

+ Co,es el intercepto.

« Expoi,son las exportaciones para el afio 2005, se expresaron en decenas de millones
de dolares.

+ Dmerdo05 i, es la cantidad de mercados a los que exporta una firma en el afo
2005.

*  PrdumoO5 i, son los precios medios expresados como variables dummys. Mayor a 4
ddlares=1y menor a 4 dolares=0.

« Cant ano i, es la continuidad exportadora de las firmas expresada segun los afos
que exporto.

« Edad i, es la cantidad de afos de la firma a partir de su fecha de inicio hasta el
2005.

« Especializacion productiva, influencias de los sectores productivos introducidas
como variables dummy. Sectores de tecnologia=1; no tecnologia=0; sectores de
recursos naturales=1; no recursos naturales=0; sectores intensivos en mano de
obra=1y no intensivos en mano de obra=0; sectores intensivos en materia prima=1;
no materia prima=0.

7 Dentro de la muestra de 1.703 firmas elaboradas en la seccién anterior, existen 34 firmas para las que no
se dispone de informacién de empleo para el aflo 2005 (valores perdidos).

18 Se estima un modelo expresado en semi-elasticidades(log-lin). Los coeficientes expresan cambios por-
centuales en la variable dependiente ante un cambio unitario en la variable explicativa . Para obtener los
cambios porcentuales los coeficientes se multiplican por 100.
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« Variables de interaccion: Expo05*tecn, efecto diferencial de las exportaciones de
las empresas intensivas en ingenieria.

«  Expo05*mno, efecto diferencial de las exportaciones de las empresas intensivas en
mano de obra.

« Expo05*rec, efecto diferencial de las exportaciones de las empresas intensivas en
recursos naturales.

«  Expo05*mat, efecto diferencial de las exportaciones de las empresas intensivas en
materias primas.

+ Ei-término de perturbacion.

En primer lugar, el empleo esta positivamente asociada con el monto exportado
del aflo 2005 (al 1%), lo que va en direccion de la hipétesis planteada. El coeficiente
nos indica que ante un incremento de 10 millones de las exportaciones la demanda de
empleo aumenta en 2,44% por afo. El efecto de la especializacién productiva sobre el
empleo sélo es significativa y esta asociado inversamente para los sectores intensivos
en materia prima (al1%), donde el empleo promedio decrece un 9,7 % con respecto a
las otras categorias, lo que es un resultado del perfil de especializacién predominante.
Al incluir las variables de interaccién estamos suponiendo que el efecto sobre el em-
pleo difiere segiin el monto exportado y la complejidad tecnolégica sectorial. En este
caso las exportaciones y la presencia de firmas exportadoras de bienes intensivos en
ingenieria o mano de obra son significativas para explicar el empleo durante el perio-
do e impactan positivamente, mientras que las exportaciones intensivas en recursos
naturales y/o materias primas no guardan relacién alguna con el quantum de empleo
gue generan.Como era de esperar, los coeficientes muestran que en las exportaciones
de las firmas especializadas en sectores intensivos en mano de obra el impacto sobre
el empleo duplica al de los sectores intensivos en ingenieria. En segundo lugar, la varia-
ble utilizada como caracteristica estructural de las firmas (edad) tiene una asociacién
positiva con la demanda de empleo’®. En tercer lugar, las variables comerciales consi-
deradas como la diversificacion de mercado y la continuidad en el negocio exportador
estan positivamente asociada con la el logaritmo del empleo. En cuarto lugar, el precio
medio que obtiene las firmas en sus operaciones de comercio exterior no resultan
significativas.

4. CONCLUSIONES

Las exportaciones argentinas registraron un aumento muy significativo desde fines
de los ‘90 que fue alin mas considerable desde la devaluacién. Sin embargo, el efecto
sobre el empleo ha sido menos importante, lo que se refleja en la reducida participa-
cién de las firmas que dan cuenta de la mayor parte de las exportaciones argentinas, en
el millén de puestos registrados creados desde la devaluacién hasta fines de 2005. En
ese contexto, prevalece un alto grado de concentraciéon en un nimero relativamente

19 Una de las variables estructurales omitida en el analisis es el tamafio medio de las firmas. Su exclusién
se debe a que esta expresada en la misma medida que la variable dependiente.
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reducido y estable de empresas que exportan productos de escasa complejidad tec-
nolégica y bajos precios.

Sin embargo, en este marco general, se identificaron seis grupos de exportadores
responsables de casi la totalidad de las ventas externas que presentan diversas trayec-
torias exportadoras. Es de destacar que existe una fuerte asociacion entre el tamafo de
la empresay su pertenencia a cada uno de los grupos identificados. Mientras que entre
los exportadores que a fines de los noventa exportaban mas de 1 millén de délares (nu-
cleo clave y nucleo estable) prevalecen firmas grandes; en los grupos de elevado y muy
elevado crecimiento destacan las empresas medianas; en el de los nuevos exportadores
fundamentalmente las pequenas y, en menor medida, las medianas; y, por su parte, en
el grupo retroceso exportador predomina las grandes.

En términos de complejidad tecnolégica de los productos exportados, se pueden
diferenciar dos situaciones extremas: el predominio de baja intensidad tecnoldgica en
el nucleo clave y el predominio de actividades de media y baja intensidad tecnoldgica
entre los nuevos exportadores. Los cuatro grupos restantes no pueden ser asociados
con productos de algun tipo especifico de intensidad tecnolégica.

En términos de diversificacion de mercados, existe una asociacion positiva que se
manifiesta en la importancia de 8 o mas mercados entre la firmas que ya exportaban
mas un millén de délares a fines de los ‘90 (ndcleo clave y estables); hasta tres mercados
en los nuevos exportadores; y situaciones intermedias en los grupos de elevado y muy
elevado crecimiento.

Las empresas del ndcleo clave y de los nuevos exportadores se caracterizan por ven-
der al exterior productos de bajo precio. El peso de estos productos disminuye en los
estratos intermedios, en especial en los grupos de elevado y muy elevado crecimiento de
las exportaciones. En el primer caso, prevalecen los productos de mas de 10 délares y
en el segundo los de mas de 4 délares.

Existe, también, una fuerte asociaciéon entre la antigliedad de las empresas y la
pertenencia a cada unos de los grupos: en el ntcleo clave prevalecen firmas creadas
con anterioridad a la crisis del modelo sustitutivo (antes de 1975) y, en menor medida,
las que iniciaron su actividad antes de los ‘90. Casi por el contrario, entre los nuevos
exportadores prevalecen las nuevas empresas, creadas a partir de los ‘90 y en especial
luego de la devaluacién. En los grupos intermedios se observan diversas situaciones: i)
los que exportaban mas de un millén de doélares a fines de los ‘90, que se crearon antes
de 1975;ii) los que exportaban menos de 300 mil ddlares, donde prevalecen tanto las
firmas creadas después de 1975 como después de 1991; iii) aquéllos que exportaban
mas de 300 mil délares y donde predominan las nacidas antes de 1991. En suma, los
grupos que explican la mayor parte de las exportaciones argentinas estan constituidos
por empresas nacidas antes de 1975 o en el periodo 1975-1995, lo que permitiria pen-
sar en un sendero de aprendizaje mayor al del resto de las firmas que comenzaron a
exportar desde mediados de los ‘90 o partir de la devaluacion.

Con la excepcién de los nuevos exportadores, una caracteristica, del resto de los gru-
pos es el predominio absoluto de las firmas que pueden ser calificadas de muy elevada
continuidad en los mercados externos. Esto se manifiesta en que, en todos los grupos,
prevalecen las firmas que exportaron los ocho afos del periodo.
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Por otra parte, una cuestion que resulta interesante enfatizar es que los nuevos ex-
portadores replican la conducta del nticleo estable, a diferencia del grupo de exportado-
res de muy elevado crecimiento que presenta una mayor diversificaciéon y un creciente
peso de las PyME.

Por otro lado, el modelo estimado pone de relieve que el empleo de las firmas
exportadoras esta positivamente asociada al monto exportado, al grado de diversifi-
cacién de mercados externos, al afio de fundacién y a la continuidad en los mercados
externos. A su vez, el nivel de empleo estd inversamente asociada a las firmas intensivas
en productos primarios. En cambio, al interactuar el monto exportado con los perfiles
de especializacién, las firmas intensivos en materias primas dejan de tener relevancia
pasando a ser significativos los sectores intensivos en ingenieria y mano de obra.

Los resultados del trabajo convalidan las reflexiones que diversos investigadores
vienen realizando acerca de las limitaciones del export-led para contribuir a los proce-
sos de cambio estructural. Si bien la devaluacién y el fuerte crecimiento del comercio
internacional en los afos estudiados pudieron haber sido una condicién necesaria
para incrementar las exportaciones, no constituirian una condicidn suficiente para
complejizar el perfil de especializacién del sector externo y la demanda de empleo. Por
el contrario, la demanda de empleo se incrementé significativamente desde la deva-
luacion por el fuerte crecimiento del mercado interno y de un conjunto de actividades
encadenadas de menor nivel de transabilidad, que son responsables de la creacion de
la mayor parte de los puestos de trabajo creados. Sin embargo, los resultados del mo-
delo estimado permitirian afirmar que cambios en el perfil de especializaciéon hacia un
mayor peso de las actividades intensivas en trabajo y conocimiento podrian generar un
impacto directo e indirecto del empleo significativamente mayor que el actual.

Del mismo modo, seria necesario indagar, con mayor profundidad, en las caracte-
risitcas tecnoldgicas y organizativas pertenecientes a cada grupo, para evaluar en qué
medida esta dindmica exportadora puede ser sustentable con otro conjunto de precios
relativos y con condiciones externas diferentes a la que predominan en la actualidad.

Finalmente, también seria de una amplia utilidad profundizar acerca de la calidad
del empleo generado en este tipo de firmas, en términos de la estabilidad, grado de
precariedad de las relaciones laborales, el tipo de trayectorias ocupacionales (inclusiva
o exclusiva), las calificaciones y competencias requeridas en el proceso de trabajo, y las
formas predominantes de la organizacion del trabajo.
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APENDICE ESTADISTICO Y ECONOMETRICO

CUADRO 1

Distribucidn porcentual del monto exportado total por estrato de tamafio segtin periodo de analisis

Estrato firmas 1998-2005  2003-2005  2001-2002  1998-2001
Grande 91,0 92,5 91,8 89,8
Mediana 4,6 42 45 4,6
Pequefia 39 30 33 50
Micro 04 03 0,4 03
Total 100,0 100,0 100,0 100,0

Fuente: elaboracién propia en base a estadisticas del CEP y BADE.
Notas: Estimado por la BADE y compatible con la definicién de la Sepyme.

CUADRO 2
Distribucion porcentual de firmas exportadoras por estrato de tamao sequn periodo de andlisis

Estrato firmas 1998-2005  2003-2005  2001-2002  1998-2001
Grande 18,3 17,9 19,0 18,5
Mediana 25,5 27,5 26,0 23,6
Pequefia 33,9 36,3 33,7 31,7
Micro 224 18,4 213 26,2
Total 100,0 100,0 100,0 100,0

Fuente: elaboracién propia en base a estadisticas del CEP y BADE.
Notas: Estimado por la BADE y compatible con la definicion de la Sepyme.

CUADRO 3
Distribucidn porcentual de las firmas por grado de estabilidad entre 2002 y 2005, segun antigiiedad

Antigiiedad
Estabilidad Antes 1975 Entre 1975y 1990 Entre 1991y2001 A partir 2002 Total
Inestable o no exporta 29,1 39,9 50,5 874 52,8
Estable 2002 y 2005 70,9 60,1 49,5 12,6 47,2
Total 100 100 100 100 100

Fuente: elaboracién propia en base a estadisticas del CEP y BADE.
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CUADRO 4
Distribucion porcentual de las firmas por contenido tecnoldgico seqgin tamafio en 2005

Tax. Tecnoldgica Grande Medianas  Pequenas Micro Total de grupo
Alta 27,8 25,7 271 19,4 100
Media alta 10,9 24 33,6 314 100
Media baja 10,9 214 33,6 34,0 100
Baja 1,7 18,7 29,9 39,8 100
Total de grupo 10,9 18,8 30,6 39,8 100

Fuente: elaboracién propia en base a estadisticas del CEP y BADE.

CUADRO 5
Distribucidn porcentual del monto exportado afio 2005 por grado de estabilidad exportadora y tamafio de firmas

Continuidad exportadora  Grandes  Medianas  Pequefias Micro Total de grupo

1 10,2 19,9 524 17,5 100
2 40,8 18,0 32,8 8,4 100
3 29,7 273 36,6 6,4 100
4 59,2 173 19,9 3,7 100
5 91,3 51 31 0,5 100
6 64,2 19,4 14,8 1,5 100
7 66,9 18,2 13,8 1,0 100
8 94,8 40 1,2 0,1 100
Total de grupo 90,9 5,5 3,2 0,4 100

Fuente: elaboracién propia en base a estadisticas del CEP y BADE.
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CUADRO 6

Distribucion porcentual del monto exportado por taxonomia de grupos exportadores segtin tamario de los agentes

Tipologia exportadores Grandes Medianas Pequeias Total
Nuevos exportadores 80,7 10,3 9,0 100
Muy elevado crecimiento 58,4 321 9,5 100
Elevado crecimiento 60,2 32,8 7,0 100
Nucleo estable 77,1 18,3 45 100
Nucleo clave 100,0 0,0 100
Retroceso exportador 80,9 17,8 13 100
Total de grupo 93,4 4,6 2,0 100

Fuente: elaboracién propia en base a estadisticas del CEP y BADE.

CUADRO 7

Distribucién porcentual del monto exportado por taxonomia de grupos exportadores segtin complejidad tecnoldgica

Tipologia exportadores Alta Mediaalta  Media baja Baja Total
Nuevos exportadores 0,7 8,0 34 87,9 100
Muy elevado crecimiento 10,0 271 15,8 47 100
Elevado crecimiento 1,9 29,1 20,5 48,5 100
Nucleo estable 42 17,0 10,0 68,7 100
Nucleo clave 1,7 17,5 14,9 65,9 100
Retroceso exportador 47 16,7 14,7 63,9 100
Total de grupo 2,0 16,5 12,9 68,7 100

Fuente: elaboracién propia en base a estadisticas del CEP y BADE.
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CUADRO 8

Distribucion porcentual del monto exportado por taxonomia de grupos exportadores segun diversificacién de
mercados (aclarar lo mercados)

Diversificacion de mercados

Tipologia exportadores 1mercado 2y3 mercados 4y7 mercados Masde 8 mercados Total

Nuevos exportadores 3,2 12,3 10,1 74,5 100
Muy elevado crecimiento 4,0 14,0 284 53,6 100
Elevado crecimiento 59 55 224 66,2 100
Nucleo estable 1,2 5,9 10,5 82,4 100
Nucleo clave 24 2,4 38 914 100
Retroceso exportador 13 3,7 19,2 75,8 100
Total de grupo 2,5 4,4 6,2 86,9 100

Fuente: elaboracién propia en base a estadisticas del CEP y BADE.

CUADRO 9

Distribucion porcentual del monto exportado por taxonomia de grupos exportadores segun precio medio obtenido
en el mercado

Tipologia exportadores Menora4U$S  Entre4y10USS  Masde 10 USS Total

Nuevos exportadores 87,7 4,0 83 100
Muy elevado crecimiento 58,4 98 31,8 100
Elevado crecimiento 62,0 141 239 100
Nucleo estable 78,2 8,6 13,2 100
Nucleo clave 84,3 13,5 2,2 100
Retroceso exportador 67,9 10,6 21,5 100
Total de grupo 83,2 11,6 5,2 100

Fuente: Elaboracién propia en base a estadisticas del CEP y BADE.
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CUADRO 10

Distribucién porcentual del monto exportado por taxonomia de grupos exportadores sequn antigiiedad de las
firmas

Tipologia exportadores Antes 1975 Entre 1976y 1991 Entre 1991y 2001 A patir2002 Total

Nuevos exportadores 31 31 80,3 13,5 100
Muy elevado crecimiento 28,6 25,5 45,2 0,7 100
Elevado crecimiento 40,5 33,5 26,0 , 100
Nucleo estable 37,6 18,1 18 2,5 100
Nucleo clave 68,8 12,8 18,4 , 100
Retroceso exportador 54,2 19,5 26,3 , 100
Total de grupo 55,1 12,6 30,2 2,2 100

Fuente: elaboracién propia en base a estadisticas del CEP y BADE.

CUADRO 11

Distribucién porcentual del monto exportado por taxonomia de grupos exportadores segtin continuidad
exportadora entre 1998 y 2005

Tipologia exportadores 1 2 3 4 5 6 7 8  Total

Nuevos exportadores 1,6 55 51 10,1 51,5 9,8 16,3 - 100,0
Muy elevado crecimiento - 0,2 0,3 0,3 3,2 40 5,5 86,5 1000
Elevado crecimiento - - - 0,2 0,5 - 1,9 974 1000
Nucleo estable - - - 0,0 0,6 1,1 25 958 1000
Nucleo clave - - - - - - 0,0 1000 1000
Retroceso exportador - - - - - 0,6 - 99,4 100,0
Total de grupo 0,2 08 07 1,5 7,5 1,6 27 849 1000

Fuente: Elaboracién propia en base a estadisticas del CEP y BADE
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ESTIMADORES DEL MODELO ECONOMETRICO PRESENTADO EN LA SECCION 3
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Fuente: elaboracion propia en base a estadisticas del CEP y BADE.
Nota: ** 5%, *** 1%.
Paquete estadistico utilizado: stata 8.0
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APENDICE METODOLOGICO

1. UTILIZACION DE TAXONOMIAS DE COMPLEJIDAD TECNOLOGICA

1.1.Taxonomia de OCDE para clasificar los productos exportados segiin contenido tecnoldgico en
funcion de los esfuerzos 1&D tanto incorporados como desincorporados

En el siguiente cuadro se especifican las distintas industrias, definidas a nivel de CIIU,
que componen cada uno de los estratos definidos de acuerdo a intensidad de investi-
gacion y desarrollo (I+D) o contenido tecnolégico.

CUADRO 1

Traspaso de ClIU Rev 2 a CIIU Rev 3 (elaboracién propia)

Rev 2 Rev3
11 Alta Alta
3845 3530
3825 3000
3522 2423
3832 3230-3220-2230
22 Media alta Media alta
385 331-332-333
3843 3430-3410-(3420)
383(-3832) 311-312-319
351+352(-3522) 241+242(-2423)+243+369
3842+3844+3849* 3520+3590+3599
382(-3825) 291+292+293(-3000)
33 Media baja 355+356 (baja) 251+192+152
3841 351
39 36
37 27
36 26
381 289+361+281+291+293
353+354 232
37 27
4 Baja 34 (baja) 21422
32 174+1911+1810+1511
31 15
33 20+3610
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1.2. Clasificacion elaborada por Giovanni Stumpo y Jorge Katz (extendida a comercio y servicios,
y adaptada al caso argentino)

Intensivos en ingenieria y disefio
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Otros productos manufactureros intensivos en recursos naturales
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DINAMICA DE LA POBREZA'Y MERCADO DE TRABAJO EN LA
ARGENTINA POST-CONVERTIBILIDAD*

INTRODUCCION

En octubre de 2002, la incidencia de la pobreza alcanzé al 57,5% de las personas en la
Argentina marcando un récord histérico para el pais. Si bien en el primer semestre de
ese afo la pobreza experimentd un fuerte incremento como consecuencia del aumen-
to de precios que siguio a la devaluacién de la moneda nacional, ya antes del abando-
no de la convertibilidad, y como resultado de la caida de los ingresos nominales y la
deficiente generacién de empleo, el 38% de la poblacién vivia en hogares con ingresos
inferiores a la linea de pobreza.

Asimismo, estos valores fueron resultado de las tendencias verificadas en el pais
desde 1994 en términos de un bajo dinamismo del mercado de trabajo conjuntamente
con la creciente desigualdad de los ingresos que hicieron que los niveles de privacion
crecieran sistematicamente, configurando una situacidn social muy critica, ya antes del
abandono del esquema de la caja de conversion. Por lo tanto, la elevada incidencia de
la pobreza que se registré luego de la salida de la convertibilidad se explica, por un lado,
por la magnitud del shock que implicé la misma —especialmente en términos de caida
de las remuneraciones reales—y, por otro, por la grave situacion previa.

Desde principios de 2003, el aumento del ingreso medio real y la mejora de la dis-
tribucién de las remuneraciones de los ocupados, conjuntamente con el generalizado
incremento del empleo, fueron factores que contribuyeron a la importante disminu-
cion de los indices de privacion y de la concentracion de los ingresos per cdpita de los
hogares. En efecto, este proceso implicé una significativa reduccién de la incidencia de
la pobreza, entre el segundo semestre de 2003 y el primero de 2006, de 13,4 puntos
porcentuales (p.p.) (de 36,5% a 23,10%) en el caso de los hogares y de 16,4 p.p. entre
las personas (de 47,8% a 31,4%).

Este mejoramiento en el grado de bienestar de los hogares hace interesante un
andlisis detallado sobre cuales han sido los factores mas importantes asociados a dicho
proceso. Si bien existe una amplia literatura’ sobre la incidencia y las caracteristicas de
la pobreza en la Argentina, en general los estudios hacen uso de informacién estatica,
y pocos de ellos analizan esta problematica desde un punto de vista dinamico.

* Estudio realizado por Roxana Maurizio de la Universidad Nacional de General Sarmiento (UNGS) y por
Barbara Perrot y Soledad Villafarie de la Direcciéon de Estudios y Coordinacién Macroeconémica (DEyCM),
Subsecretaria de Programacion Técnica y Estudios Laborales (SSPTyEL) del Ministerio de Trabajo, Empleo
y Seguridad Social (MTEySS).

1 Ver Altimir, O. et al. (2002); Altimir, O.y Beccaria, L. (1998); Cruces, G. y Wodon, Q. (2003); Paz (2005); entre
otros.
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Este documento estudia de qué manera, la reduccion de los niveles de pobreza se
relaciona con los importantes desarrollos evidenciados en los ultimos afos en el mer-
cado de trabajo argentino, y ademas, su relacion con fendmenos de otra naturaleza.
Para ello, se vincula la multiplicidad de eventos que le suceden a los individuos a partir
de las transiciones entre pobreza y no pobreza que experimentan los hogares a los
cuales pertenecen.

El estudio hace uso de los microdatos de la Encuesta Permanente de Hogares (EPH)
correspondiente a los 28 aglomerados urbanos del pais. En particular,dado el esquema
rotativo de la misma, fue posible construir un panel con los hogares incluidos en la
base del segundo semestre de 2004 e igual periodo de 2005. Esta estructura de panel
permite observar a los hogares que entran a y salen de la pobreza en ese periodo, como
asi también, a aquellos hogares que permanecen en su estado inicial,y relacionar, estas
transiciones, con factores de diferente indole.

El documento se estructura en cuatro secciones. La primera, analiza en detalle la
evolucién de la pobreza en la Argentina, desde el primer semestre de 2003 hasta la
actualidad. La seccién segunda, detalla la fuente de informacién y reflexiona sobre las
ventajas y limitaciones de la misma para un estudio de este tipo. La tercera seccion
presenta la metodologia y el enfoque del trabajo; mientras que la seccién siguiente
considera los resultados encontrados. Para finalizar, se resumen las principales conclu-
siones obtenidas a lo largo del trabajo.

1.EVOLUCION RECIENTE DE LA POBREZA EN LA ARGENTINA

El analisis de la evolucién de la pobreza y la indigencia permite observar claramente
la magnitud de la crisis por la que atravesé la Argentina en los ultimos afios. Como
fue mencionado, ya antes del abandono de la convertibilidad, y como resultado de
la caida de los ingresos nominales y la deficiente generacion de empleo, el 38% de
la poblacién vivia en hogares con ingresos inferiores a la linea de pobreza (grafico
1). Luego de la devaluacién del peso, esta proporcion llegé al 57,5% de la poblaciéon
y, sélo entre octubre de 2001 y mayo de 2002, el porcentaje de hogares pobres se
incrementé en 14,7 p.p..

El grado de concentracion de los ingresos familiares totales, con anterioridad a la
devaluacion, se manifestaba en el hecho de que el 50% de los hogares vivia con menos
de $624 mensuales, mientras la linea de pobreza del hogar promedio llegaba a $528.
Ello configuraba una situacidon de extrema vulnerabilidad frente a eventuales alteracio-
nes en el valor de la canasta basica. En efecto, en mayo de 2002 la mediana del ingreso
total familiar habia caido a $535 en tanto el valor de la canasta basica ascendia a $641,
valor equivalente al ingreso medio del sexto decil. Graficamente, este efecto se pone
de manifiesto en la comparacion de la frecuencia del ingreso total familiar por adulto
equivalente, entre octubre de 2001 (grafico de la izquierda) y mayo de 2002 (grafico de
la derecha), que evidencia los dos procesos mencionados: el corrimiento de la posicién
de la distribucién a la izquierda, y el desplazamiento de la linea de pobreza por adulto
equivalente hacia la derecha —-de $150 a $194- (grafico 2).
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GRAFICO 1

Pobreza e indigencia en 28 aglomerados urbanos
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GRAFIC0 2

Distribucion del ingreso familiar por adulto equivalente
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A partir de la evidencia sobre la importancia conjunta de la caida de ingresos me-
dios reales y de su distribucion mas desigual en la evolucién reciente de la pobreza, es
interesante cuantificar la relevancia de cada uno de estos factores.Por lo tanto, las varia-
ciones en los niveles de pobreza pueden ser descompuestas en dos efectos: por un lado,
el cambio experimentado como consecuencia de las variaciones en el ingreso medio
real total del hogar, manteniendo constante la distribucién —efecto crecimiento-; y, por
el otro, como consecuencia de cambios distributivos con un ingreso medio constante
-efecto distribucion-. A su vez, el “efecto crecimiento” puede ser descompuesto en el
“efecto inflacion”? y el “efecto ingreso nominal’.El primero indica cuanto hubiera sido la
variacion en el nivel de pobreza con ingresos nominales y distribucién constantes. El se-
gundo, cuantifica el impacto de los cambios en los ingresos corrientes bajo el supuesto
de estabilidad de los precios y del grado de concentracién de aquéllos.

El ejercicio de descomposicion (cuadro 1) permite estimar el grado en que las modi-
ficaciones en la distribucién del ingreso, los ingresos medios nominales de las familias
y la evolucién de los precios, explican la evolucién de la pobreza durante el Gltimo afio
de la convertibilidad y luego del cambio de régimen3,

Durante 2001, la caida de los ingresos totales de los hogares explicé el 75% del au-
mento de la pobreza (efecto ingreso), aun cuando la deflacién morigeré levemente la
caida de los ingresos reales al abaratar la canasta basica®. El empeoramiento de la dis-
tribucién del ingreso explicé el 25% restante del incremento de la pobreza. A partir
de este momento, el efecto distribucion pierde relevancia y el recrudecimiento de los
niveles de pobreza se explica fundamentalmente por el deterioro de los ingresos reales
en virtud de la inflacién del primer semestre de 2002. En particular, entre mayo y octu-
bre de 2002, el incremento de ingresos nominales de las familias (el signo negativo en
el efecto ingreso nominal) no alcanzé a compensar la continuidad de los aumentos de
precios, de manera que la pobreza continué elevandose, aun cuando lo hiciera a tasas
menores que en el semestre anterior.

Como ya se dijo, este proceso revirtié su tendencia desde 2003, cuando los ingresos
nominales totales de las familias lograron recomponerse con mayor rapidez que la
inflacién, que continué teniendo un papel empobrecedor al erosionar los ingresos rea-
les, aunque de menor magnitud que aquél que jugara inmediatamente después de la
devaluacion. La reduccién de la desigualdad, por su parte, también tuvo un rol positivo
en la caida de la incidencia de la pobreza.

En efecto, el nuevo régimen cambiario ha estado acompanado de un fuerte dina-
mismo en la generacién de puestos de trabajo. En el cuarto trimestre de 2002, la tasa
de empleo -incluyendo a los beneficiarios de planes— se ubicaba por encima de la ob-
servada un ano antes, mientras que en el tercer trimestre de 2003 habia superado el
valor de 1998, maximo de la segunda mitad de los ‘90. Por su parte, el nivel de empleo
excluyendo los planes se habia recuperado completamente de la caida post-devalua-
cion en el segundo trimestre de 2003. A partir del primer trimestre de ese afio, y hasta
el tercer trimestre de 2006, los ocupados —excluyendo a los beneficiarios de planes de

2 Este efecto es medido por los cambios en el valor de la Canasta Basica Total (CBT).
3 Esta descomposicion se basa en Mahmoudi, V. (1998).
4 Los signos negativos significan que el efecto actué con signo contrario al de la variacion de la pobreza.
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CUADRO 1
Descomposicion de la variacion de la pobreza (hogares)

Variacionde  Efecto Efecto Efecto Residuo Efecto
latasa de ingreso ingreso inflacion distribucion
pobreza* total nominal

EPH puntual

0ct00- oct01 432 75% 81% -6% 0% 25%
oct01-may02 13,40 93% 27% 65% 1% 7%
may02-oct02 4,30 94% -60% 160% -6% 6%
oct02-may03 -3,10 73% 53% 18% 1% 28%
EPH continua

2sem03-2sem04 -6,70 78% 98% -21% 0% 22%
1sem04-1sem05 -4,70 75% 113% -45% 8% 25%
2sem04-2sem05 -5,10 78% 140% -63% 1% 22%
1sem05-1sem06 -5,69 72% 146% -67% -7% 28%

* En puntos porcentuales
Fuente: elaboracion propia en base a datos de la EPH (INDEC).

empleo- se incrementaron en casi 2,9 millones, de los cuales 1,6 millones fueron pues-
tos registrados.

Esta evolucion positiva —explicada tanto por las elevadas tasas de crecimiento del nivel
de actividad econémica,como por la intensidad en el uso de mano de obra- fue acompa-
fada de una recomposicion salarial, aunque de menor intensidad que la experimentada
por el empleo.El alza de los salarios se verificd en todos los grupos de trabajadores defini-
dos segun la categoria ocupacional®, siendo levemente mayor entre los asalariados no re-
gistrados en la seguridad social. Uno de los factores que ha contribuido a este proceso ha
sido la politica de ingresos implementada por el gobierno nacional desde mediados de
2002, a través de incrementos de suma fija y de recomposicién del salario minimo, medi-
das que impactan con mayor intensidad en los estratos de ingresos mas bajos®. Si bien los
asalariados no registrados no se encuentran comprendidos por la legislacién laboral, las

5 Asalariados registrados en la seguridad social; asalariados no registrados; y no asalariados.

6 El gobierno establecié por decreto un aumento no remunerativo para el sector privado de $100 en el
segundo semestre de 2002, elevandose esta cifra paulatinamente hasta los $200 al final de 2003. Desde
julio de ese afio, se fueron transformado en sumas remunerativas. Hubo otros aumentos otorgados en
2004, pero menores. A su vez, el salario minimo fue incrementado sucesivamente de $200 —vigente hasta
junio de 2003- hasta $450 en septiembre de 2004.En el aiio 2005, dicho monto se elevé hasta $630y, en
2006, se fijo un incremento que permite elevar dicho salario minimo a $800.En el sector publico nacional,
a partir de junio de 2004, se establecié un adicional no remunerativo de $100 para los trabajadores con
remuneracién inferior a $1.000,y $100 desde enero de 2005, a los trabajadores con remuneracion inferior
a $1.250. A partir de este afio, se establecieron aumentos salariales, 10% a partir de junio y, 9% desde
agosto.
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remuneraciones que se les paga suelen estar influenciadas, en alguna medida, por las que
perciben aquellos que estan cubiertos por la seguridad social o,al menos, por los cambios
gue en éstas se producen. Al ser asi,y dado el menor valor promedio de los salarios de los
primeros, los aumentos no proporcionales debieron tener un mayor impacto entre ellos.

El resultado del aumento de la ocupacion y de las remuneraciones se refleja en el
proceso de crecimiento de los ingresos familiares a partir de 2003, que se verificé con-
juntamente a una mejora paulatina en la distribucién de los ingresos. Esto se puede ver
en el cuadro 1, por cuanto, tanto el “efecto crecimiento” como el “efecto distribuciéon”
han sido importantes en la reduccién de la pobreza,aunque en mayor medida el prime-
ro que el segundo. Asimismo, se observa que los ingresos reales lograron incrementarse
a pesar del aumento en el valor de la canasta basica total, especialmente en los perio-
dos mas recientes.

Por ultimo, resulta interesante observar la evolucién de las caracteristicas de los
hogares pobres y no pobres luego de este proceso de reduccion sistematica en la inci-
dencia de la pobreza. El cuadro 2 presenta informacién relativa a las especificidades de
aquellos hogares, en el segundo semestre de 2003 e igual periodo de 2005.

Como de alli se desprende, los hogares pobres, ademas de recibir menos ingresos
por hogar que los hogares no pobres, son mayores en tamano, por lo que la brecha de
ingresos por persona entre estos dos conjuntos es ain mayor. En el segundo semestre
de 2003, mientras los hogares no pobres obtenian aproximadamente 3,25 veces el in-
greso medio familiar de los hogares pobres, ese diferencial se elevaba a 5,36 si se ob-
servaba el ingreso per cdpita.En términos dinamicos, se puede ver que ambas brechas
tendieron a mantenerse entre 2003 y 2005.

Por ultimo, en los hogares pobres hay mas menores de 14 afios que en los hogares no
pobres.Ello,conjuntamente a la deficiente insercién laboral de los jefes de hogar pertene-
cientes al primer conjunto de hogares, hace que la cantidad de perceptores de ingresos
sea mas baja. Sin embargo, la incidencia de la pobreza no parece explicarse solamente
por la menor cantidad de ocupados dentro de las familias de menores ingresos. Por el
contrario, también se debe a la precariedad de los puestos de trabajo a los que acceden
en gran parte los adultos de los hogares pobres, lo que redunda en salarios que no les
permiten cubrir el valor de una canasta basica total (ver cuadro 2 en pdgina siguiente).

2. FUENTE DE INFORMACION

La informacién que se empleara para el analisis de la dinamica de la pobreza proviene
de la Encuesta Permanente de Hogares (EPH) que realiza el INDEC, operativo muestral
destinado fundamentalmente a recabar informacion sobre la situacion laboral de las
areas urbanas. Desde 2003, se releva trimestralmente en 28 aglomerados urbanos del
pais. A partir del esquema de rotacién que presenta la encuesta, es posible construir
paneles desde los cuales se puede comparar la situacién de un individuo/hogar en un
relevamiento u onda, con otra de la misma persona/hogar en la siguiente onda, y es
posible evaluar si el mismo ha experimentado algun cambio en relacién con diversas
variables, incluidas las ocupacionales y las demograficas.
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CUADRO 2

Indicadores demograficos de ocupacion e ingresos de los hogares, segtin su condicion de pobreza (Il sem. 2003 y

[l sem. 2005)
2Sem. 2003 2 Sem. 2005
Tipo de hogar Totalde Total hogares Total hogares | Totalde  Total hogares Total hogares
hogares no pobres pobres hogares no pobres pobres

Hogares 100% 63,5% 36,5% 100% 75,3% 24,7%
Ingresos por hogar en 1,019 1,341 413 1,506 1,810 531
pesos
Brecha ingreso por hogar 3,25 341
no pobres / pobres
Ingresos por persona en 302 487 91 453 622 114
pesos

_ | Brechaingreso por persona 5,36 5,44

S| no pobres / pobres

% Poblacidn 3,35 2,75 439 331 2,91 4,54

g Poblacion de menores de 0,85 0,49 1,48 0,79 0,53 1,57

£ | T4anos
Poblacion de mayores de 0,38 0,45 0,27 0,35 0,39 0,22
64 arios
Poblacion ocupada 1,24 1,22 1,26 1,36 1,37 1,33
Poblacién desocupada 0,24 0,13 0,42 0,16 0,10 0,34
Poblacion inactiva 1,82 1,40 2,71 1,79 1,43 2,87
Perceptores de ingreso 1,63 1,70 1,51 1,73 1,77 1,60
Tasa de actividad 45,7 49,2 38,3 46,1 50,8 36,7
Tasa de desocupacidn 15,4 9,6 25,1 10,6 7,0 20,3

Fuente: elaboracién propia en base a datos de la EPH (INDEC).

En particular, la EPH permite analizar la situacién de un determinado hogar a lo

largo del periodo durante el cual es entrevistado. Por ejemplo, para un hogar que es

inicialmente pobre es posible conocer si permanecié en esa situacion o logré escapar

de la pobreza.En esta segunda situacion, es posible conocer las variables econémicas y
demogrificas que se modificaron y que pueden haber estado asociadas a dicha transi-

cion.En este trabajo se analizara la dindmica de la pobreza a partir del panel construido

con los datos correspondientes al segundo semestre de 2004 e igual periodo de 2005

para el total de los aglomerados urbanos.
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Esta informacién sobre cambios, que surge de la EPH, enfrenta ciertas limitaciones,
algunas de las cuales obedecen a que el panel de la muestra es rotativo. En particular, el
problema aparece dado que, efectivamente, se reentrevista a una proporcion menor de
hogares y personas que la proporcion que surge del esquema de rotacién ya que suele
haber una pérdida de casos -fenémeno que se conoce como attrition o desgranamien-
to— por diversos motivos: personas que deciden abandonar el panel o dificultades en
las tareas de campo, por ejemplo. Esto no generaria, en principio, dificultades, de no ser
por el hecho de que puede introducir sesgos en la muestra debido a que dicha pérdida
de informacién puede no ser aleatoria. En este trabajo, sin embargo, no se ha investiga-
do el tipo de sesgo asociado a este fendmeno.”

Otro punto a considerar es que la cantidad de cambios que se miden al comparar
dos ondas sucesivas de la EPH subestima aquellos efectivamente ocurridos, ya que se
estan identificando transiciones a partir de la comparacién de dos observaciones entre
las que media, en el caso concreto de este trabajo, un afo. A pesar de esto, dado que
un porcentaje importante de hogares permanece largos periodos fuera o dentro de
la pobreza, la subcaptacion de transiciones no parece ser demasiado importante a los
fines de este documento.

Por lo tanto, no obstante las limitaciones comentadas, la informacién utilizada
permite obtener un panorama razonable de la dinamica de la pobreza y del mercado
laboral, al permitir identificar la casi totalidad de las transiciones experimentadas por
los hogares inicialmente pobres o no pobres, como asi también, las modificaciones en
las variables asociadas a dicha dinamica.

3.ENFOQUE Y METODOLOGIA

3.1.Enfoque
La tematica de la dindmica de la pobreza ha sido abordada en los paises desarrollados
desde distintos enfoques. Algunos estudios analizan la dinamica de ingresos, a partir de
la cual se derivan las transiciones entre pobreza y no pobreza de los hogares (Lillard y
Willis, 1978). Otros, analizan directamente la dindmica de la pobreza segun la aplicacion
de modelos de duracién y de funciones de riesgo (Devicenti, 2001). Por otra parte, hay
un conjunto de estudios que se basa en el analisis de las transiciones entre pobreza y
no pobreza aplicando modelos binarios (probit o logit) y corrigiendo, tanto por attri-
tion como por endogeneidad, en las condiciones iniciales (Cappellari y Jenkins, 2002a;
Swaffield, 1999; Canté et al, 2002). Por ultimo, existen trabajos que aplican matrices de
transicién entre estos dos estados re-ponderando las observaciones, como otra forma
de tener en cuenta el desgranamiento, de modo de eliminar el posible sesgo inducido
por la pérdida no aleatoria de informacién (Canté et al ,2002; Beccaria y Maurizio, 2006).
El presente trabajo se focaliza en el estudio de la movilidad de la pobreza. Para ello,
en primer lugar, se analizan las tasas de salida y de entrada de dicho estado de modo tal

7 Beccaria, L.y Maurizio, R. (2006) estimaron el efecto del desgranamiento sobre la dinamica de la pobreza
en Argentina encontrando que el mismo no parece ser muy relevante.
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de vincular luego estos movimientos con los cambios experimentados en su incidencia.
La tasa de salida de (entrada a) la pobreza se calcula como la proporciéon de hogares
inicialmente pobres (no pobres) que dejan de ser pobres (pasan a ser pobres) en la
observacién siguiente.

En segundo lugar, se relacionan estas transiciones con los cambios en la estructura
demogriéfica de los hogares, y en sus ingresos laborales y no laborales. Para lo cual, es
necesario identificar las diferentes situaciones por las que atraviesan los hogares y que
les hacen cambiar su condicién de pobreza. Al respecto, existen al menos dos enfoques
en la literatura para evaluar laimportancia de los diferentes factores®. Algunos estudios
parten de definir eventos mutuamente excluyentes entre si, mientras que otros anali-
zan la importancia de estos eventos aun si se verifican simultdneamente con otros. En
el primero de los casos, y con el objetivo de considerar la totalidad de eventos que le
suceden a los hogares, es necesario tomar en cuenta tanto eventos individuales como
también combinaciones de ellos.

En este trabajo se aplica esta alternativa, y, siguiendo a Beccaria y Maurizio (2006), se
identifica un conjunto amplio de eventos relacionados con, los ingresos laborales, no
laborales, y aquellos de tipo demografico, que se presenta a continuacién.

I. Eventos relacionados exclusivamente con el mercado de trabajo

1. Crecimiento/reduccién del numero de ocupados en el hogar no ocasionado
por entradas al (o salidas del) hogar por parte de miembros ocupados.El nimero
total de miembros se mantiene constante.

2. Crecimiento/reduccidn en el salario horario de los miembros que permanecen
ocupados en las dos observaciones, manteniendo constante las horas trabaja-
das. El nUmero total de miembros del hogar se mantiene constante.

3. Crecimiento/reduccién en el numero de horas trabajadas por los miembros
que permanecen ocupados en las dos observaciones, manteniendo constante el
salario horario. El nimero total de miembros del hogar se mantiene constante.

4. Crecimiento/reduccion en el numero de horas y en el salario horario de los
miembros que permanecen ocupados en las dos observaciones. El nimero total
de miembros se mantiene constante.

5. Crecimiento/reduccién en el ingreso mensual de los miembros que perma-
necen ocupados en las dos observaciones y en el nimero de ocupados en el
hogar no ocasionado por entradas al (o salidas del) hogar por parte de miem-
bros ocupados. El niUmero total de miembros del hogar se mantiene constante.

Il. Eventos relacionados exclusivamente con los ingresos no laborales
6. Crecimiento/reduccién del ingreso no laboral no ocasionado por entradas al (o
salidas del) hogar por parte de miembros perceptores de ingresos no laborales.
El numero total de miembros del hogar se mantiene constante.

Ill. Combinacién de eventos laborales y no laborales
7. Crecimiento/reduccion de los ingresos laborales y no laborales no ocasiona-

8 Véase, por ejemplo, Bane y Ellwood (1986), Antolin et al (1999), Canté et al (2002).
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do por entradas al (o salidas del) hogar por parte de perceptores de ingresos
laborales y no laborales. El nimero total de miembros del hogar se mantiene
constante.

IV. Eventos exclusivamente de cardcter demogrdfico
8. Reduccién/crecimiento en el nimero total de miembros del hogar, mante-
niendo constante el ingreso nominal total familiar.

V. Combinacién de eventos demogrdficos y de ingresos (laborales y no laborales)
9. Crecimiento/reduccién en el ingreso nominal total (independientemente del
origen del cambio) y reduccién/crecimiento en el nimero total de miembros
del hogar.

VI. Eventos demogrdficos que tienen impacto en los ingresos laborales
10.Crecimiento/reduccién en el nimero de ocupados en el hogar como conse-
cuencia de la entrada al (o salida del) hogar de algiin miembro ocupado.

VIl. Eventos demogrdficos que tienen impacto en los ingresos no laborales
11.Crecimiento/reduccién en el ingreso no laboral como consecuencia de la entra-
da al (o salida del) hogar de algin miembro perceptor de ingresos no laborales.

VIll. Eventos no clasificados previamente

Los eventos clasificados en |, Iy Il son de tipo no demograficos por cuanto: por un lado,
el nimero de miembros del hogar se mantiene inalterado; y, por otro -mas importante
aun-, ningin miembro perceptor de ingresos laborales o no laborales, entré o salié del
hogar entre las dos observaciones consideradas. Por el contrario, el resto de los eventos
son exclusivamente de tipo demogréficos, combinaciones de eventos demograficos y
de ingresos, o eventos de caracter demografico que inducen cambios en los ingresos
laborales o no laborales.

Por lo tanto, resulta importante diferenciar si los cambios en el total de miembros
perceptores de ingresos laborales se explican por alteraciones en el mercado de traba-
jo que afectan a ciertas familias o si son el resultado de alteraciones en la composicion
de los hogares, con impacto en este tipo de ingresos. Similar analisis se aplica al caso
de los ingresos de fuentes no laborales.

3.2. Metodologia’

A partir de la definicién de los eventos mutuamente excluyentes es posible estimar
la distribucién de las transiciones de la pobreza asociada a los mismos. Siguiendo
a Jenkins y Shulter (2001), es posible descomponer tal distribucién en dos factores:
por un lado, la probabilidad de experimentar un determinado evento por parte de la
poblacién en riesgo —hogares no pobres cuando analizamos las entradas a la pobreza
y hogares pobres para las salidas de ella—; y por otro, la probabilidad condicional de
experimentar una transicién, dado que el evento ha sucedido.

9 Ver Anexo .
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Teniendo en cuenta esta descomposicién queda claro que un evento puede resul-
tar ser importante en las transiciones entre pobreza y no pobreza, ya sea por su alta
incidencia o bien por el fuerte impacto que genera (probabilidad condicional) en la
situacion inicial de los hogares y que los hace cambiar de estado. A su vez, la alta proba-
bilidad condicional de un evento puede estar explicada por el cambio significativo en
los ingresos familiares o porque le ocurre con mayor frecuencia a los hogares cercanos
alalinea de pobreza.

Por ultimo, las economias con inflacién, pueden ser otro factor relevante para ex-
plicar las transiciones entre pobreza y no pobreza. En particular, el crecimiento de los
precios dificulta que los hogares escapen de dicha situacién y puede inducir a algunos
de ellos a caer por debajo de la linea de pobreza. Es por ello que resulta interesante
tratar de cuantificar el efecto que la inflacién ha tenido sobre las tasas de entrada y de
salida en nuestro pais.

Para esto, es necesario definir tasas contrafactuales de entrada y salida de la pobreza
que cuantifican las transiciones en un contexto de estabilidad de precios. En efecto, en
este trabajo se estimaron las tasas de entrada y de salida manteniendo constante, en am-
bas observaciones, el valor de la canasta alimentaria por adulto equivalente y el coeficien-
te de Engel —o sea, en cada hogar, se repitieron los valores de estos coeficientes correspon-
dientes al segundo semestre de 2004, en la observacion del segundo semestre de 2005.

4.RESULTADOS

Como se ha mencionado la variacion neta de la pobreza, es resultado de la interaccién
de dos flujos: el de aquellos hogares no pobres que entran a la pobreza (entradas) y
el de aquellos hogares pobres que dejan de serlo (salidas). Tal como se observa en el
cuadro 3, la tasa de entrada a la pobreza entre el sequndo semestre de 2004 y el corres-
pondiente a 2005 es de 8,73% y, hubiera sido de 6,69% en un contexto de estabilidad
de precios (contrafactual). Por su parte, en dicho periodo, el 32% de los hogares ini-
cialmente pobres lograron salir de esa situacion, mientras que casi el 39% lo hubieran
hecho si no hubiera habido aumento en los precios de la canasta basica.

Por lo tanto, se deduce que el efecto del crecimiento de los precios parece afectar,
con mayor intensidad las salidas, que las entradas a la pobreza, lo cual estaria reflejando
que hay una mayor concentracion de poblacidn inicialmente pobre, muy cercana a la
linea de pobreza.

A continuacién se presenta el andlisis de los factores asociados a ambas transicio-
nes desde y hacia la pobreza, aunque se pretende destacar la importancia que tienen
las salidas de la pobreza en este periodo. Estas no solo han sido de mayor magnitud
que las entradas, sino que permiten extraer conclusiones relevantes para el disefio de
politicas que tengan como objetivo central la reduccién de la pobreza (ver cuadro 3 en
pag.siguiente).

4.1.Tasa de salida de la pobreza
Para analizar los factores asociados con las salidas del estado de pobreza, es conve-
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CUADRO 3
Tasas de transicion de la pobreza

Estado al 2 Semestre 2005

Efectivo Contrafactual
Estado al 2 Semestre 2004 Pobre No pobre Pobre No pobre
Pobre 68,03% 31,97% 61,06% 38,94%
No pobre 8,73% 91,27% 6,69% 93,31%

niente volver a mencionar que la tasa de salida resulta de la multiplicacién entre la
probabilidad de que el hogar experimente alguno de los eventos mencionados y la
probabilidad condicional de que, habiéndole ocurrido algun evento, el hogar salga de
la pobreza. Se estudian cada una de estas probabilidades, asi como la tasa de salida en
forma separada.

Como se observa en el cuadro 4,un porcentaje elevado (78%) de los hogares estudia-
dos experiment6 algun evento que, potencialmente, le permitiria salir de la situacion de
pobreza. Ello es reflejo de la mejora en el funcionamiento macroeconémico y del mer-
cado de trabajo, lo cual hace posible que los hogares obtengan con mayor intensidad
aumentos de ingresos laborales y no laborales. Es importante mencionar que, en pro-
medio, esta cifra es superior a la registrada en los ‘90, donde un tercio de los hogares no
experimentd ningun evento que les permitiera salir de la pobreza, al mismo tiempo que,
dicho valor, iba incrementandose a lo largo de la década'® (Beccaria y Maurizio, 2006).

De manera similar a lo que ocurre con la tasa de entrada a la pobreza, los eventos ex-
clusivamente del mercado de trabajo son los de mayor frecuencia relativa para explicar
las salidas de la misma.Como se desprende del cuadro, le suceden a aproximadamente
34% de los hogares. Ademas, la combinacion de incremento en los ingresos laborales
y en los no laborales (evento 7) resulta ser un hecho importante que permitiria sacar a
los hogares de la situacion de pobreza, a diferencia de lo que ocurre en las entradas a
la pobreza. Otros eventos de frecuencia significativa son, el incremento de los ingresos
junto a una reduccion en la cantidad de miembros (evento 9) y los aumentos en los
ingresos exclusivamente no laborales (evento 6). Esto estad claramente asociado a la
politica que ha tenido el gobierno nacional en materia de jubilaciones, por la cual, se
elevé el minimo vigente en junio de 2004 de $260 a $280 en septiembre de ese mismo
ano, llegando a $350 en julio de 2005.

Por el contrario, los eventos de caracter exclusivamente demografico o aquéllos
demogréficos con impacto en los ingresos laborales/no laborales del hogar no parecen
ser muy importantes.

Al igual que en el caso de las entradas, la importancia de los eventos laborales

10 Entre 2000 y 2003 sélo el 63% de los hogares experimentaron algun evento que les permitiera potencial-
mente salir de la pobreza.
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CUADRO 4*
Descomposicion de la tasa de salida de la pobreza

Probabilidad de  Probabilidad condicional Tasa de salida de
ocurrencia del de salida de la pobreza la pobreza
evento dado el evento
P(event) P(S/Event) P(S)
(1) (2) (1)*(2)=Q)

Eventos exclusivamente laborales 12,98%

Evento 1 4,67% 38,36% 1,79%

Evento 2 9,08% 32,39% 2,94%

Evento 3 4,28% 20,90% 0,89%

Evento 4 9,08% 40,85% 3,71%

Evento 5 6,39% 57,00% 3,64%
Eventos exclusivamente no laborales

Evento 6 11,00% 31,40% 3,45%
Combinacion de eventos laborales y no laborales

Evento 7 12,28% 52,08% 6,40%
Eventos exclusivamente demograficos

Evento 8 6,07% 17,89% 1,09%
Combinacidn de eventos demograficos y de ingresos

Evento 9 7,86% 62,60% 4,92%
Eventos demograficos con impacto en los ing. lab.

Evento 10 2,11% 36,36% 0,77%
Eventos demograficos con impacto en los ing. no lab.

Evento 11 0,58% 22,22% 0,13%
Eventos no clasificados 4,92% 45,45% 2,24%

Sub-total 78,32% 31,97%
Hogares sin eventos 21,67% 0,00% 0,00%
Total 100% 31,97%

Fuente: elaboracion propia en base a datos de la EPH (INDEC).

* Descripcion eventos en Anexo |l
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reside tanto en su alta frecuencia dentro del conjunto de hogares inicialmente pobres,
como en su impacto en términos del aumento del ingreso familiar. En efecto, aproxima-
damente 43%'" de los hogares que pasaron por eventos que potencialmente les permi-
tiria salir de la situacion de pobreza, experimentaron un hecho de este tipo y,la mitad de
ellos, lograron salir de la situaciéon de pobreza. Por su parte, si bien el incremento de los
ingresos no laborales (evento 6) presenta también una alta frecuencia, la probabilidad
condicional de salir de la pobreza asociada a éste es menor que en los eventos anterio-
res. Nuevamente, como era esperable, cuando los hogares experimentan eventos com-
binados tienen altas chances de escapar de la pobreza, tal como lo muestran los valores
de probabilidad condicional de los eventos 5, 7 y, especialmente, del evento 9.

Comparando con las entradas, es interesante notar que las probabilidades condi-
cionales son mayores en el caso de las salidas, lo cual se debe mayormente a que los
hogares inicialmente pobres se ubican mas cerca de la linea de la pobreza que los
hogares inicialmente no pobres.

Respecto a las tasas de salida, el cuadro 5, permite identificar los eventos mas re-
levantes que hacen posible que los hogares dejen de ser pobres. Similar a lo que se
observa en las entradas a la pobreza, son los eventos del mercado de trabajo los de
mayor relevancia para explicar los cambios en la situaciéon de pobreza. En conjunto,
éstos explican aproximadamente el 40% del total de las salidas, mientras que, si se le
suman los eventos combinados de aumento de ingresos laborales y no laborales, la
cifra asciende aproximadamente al 60%.

Las tasas de salida por eventos demograficos son menos significativas excepto para
el evento que combina el aumento en los ingresos con reduccién en la cantidad de
miembros del hogar (evento 9).

Para entender las causas de las mayores tasas de salida de la pobreza segun los dis-
tintos eventos que experimenta el hogar, resulta importante investigar si las mayores
probabilidades condicionales que presentan ciertos eventos se deben a que los mis-
mos generan un incremento significativo en los ingresos familiares totales o a que le
suceden a hogares inicialmente pobres, pero, en su condiciéon, muy cercanos a la linea
de la pobreza. Para poder determinar cudl de los dos factores es el de mayor impor-
tancia, se analizaron dos tipos de evidencias adicionales. Por un lado, las variaciones
porcentuales promedio de la mediana de los ingresos familiares'?> como consecuencia
de los diferentes eventos; por otro, la distancia entre el ingreso medio de los hogares y
el valor de la linea de pobreza de los mismos.

En este sentido, recordemos que el aumento del empleo (evento 1) y de los salarios
horarios (evento 2) eran los eventos individuales con mayor impacto, una vez que su-
cedian.

A partir del cuadro 6, se observa que, en el primer caso, esto se explica fundamental-
mente por el significativo incremento en los ingresos laborales que el evento implica,
dado que le sucede a hogares relativamente alejados de la linea de la pobreza. Por el
contrario, en el caso del aumento salarial, si bien la variaciéon porcentual en los ingresos

" Probabilidad de evento laboral/probabilidad de hogares con eventos: 33,5%/78,32%.
12 La mediana del ingreso medio familiar da cuenta del valor del ingreso medio familiar, por debajo del cual
se ubica el 50% de los hogares afectados por cada evento.
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CUADRO 5
(lasificacion de la tasa de salida de la pobreza segun eventos

Total de entradas

Eventos exclusivamente laborales

Evento 1 5,6%
Evento 2 9,2%
Evento 3 2,8%
Evento 4 11,6%
Evento 5 11,4%
Sub-total 40,6%

Eventos exclusivamente no laborales

Evento 6 10,8%
Combinacion de eventos laborales y no laborales

Evento 7 20,0%
Eventos exclusivamente demograficos

Evento 8 3,4%
Combinacidn de eventos demograficos y de ingresos

Evento 9 15,4%
Eventos demograficos con impacto en los ing. lab.

Evento 10 2,4%

Eventos demograficos con impacto en los ing. no lab.

Evento 11 0,4%
Eventos no clasificados 7,0%
Total 100%

Fuente: elaboracién propia en base a datos de la EPH (INDEC).

familiares que este evento genera es claramente mds pequefia que en el caso anterior,
la brecha inicial es visiblemente inferior (hogares mas cercanos a la linea de la pobreza).
O sea que, comparando ambos eventos, la elevada probabilidad condicional que éstos
presentan dentro de los hogares inicialmente pobres estd dada por razones diferentes:

+ en el primer caso, si bien el aumento en la cantidad de ocupados parece verifi-
carse con mayor intensidad entre hogares mas pobres, lo cual dificultaria la sa-
lida de la pobreza, este evento posee un impacto importante sobre los ingresos
familiares totales;
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CUADRO 6

Factores asociados a la probabilidad condicional de los eventos

Mediana del ingreso total familiar

Mediana de la
distancia a lalinea
de la pobreza’

llsem04  llsem05  Variacion

Eventos exclusivamente laborales

Evento 1 120 530 342% 0,79

Evento 2 488 700 43% 0,29

Evento 3 400 500 25% 0,37

Evento 4 400 700 75% 0,37

Evento 5 400 950 138% 0,47
Eventos exclusivamente no laborales

Evento 6 250 400 60% 0,40
Combinacion de eventos laborales y no laborales

Evento 7 350 820 134% 0,49
Eventos exclusivamente demograficos

Evento 8 550 300 0% 0,32
Combinacion de eventos demograficos y de ingresos

Evento 9 400 700 75% 0,48
Eventos demograficos con impacto en los ing. lab.

Evento 10 200 600 200% 0,52
Eventos demogréficos con impacto en los ing. no lab.

Evento 11 400 600 50% 0,35

! Distancia a la linea de pobreza definida como: ITF/valor de la linea de pobreza
Fuente: elaboracién propia en base a datos de la EPH (INDEC).

* por su parte, la importancia de los aumentos salariales se debe mayormente a

que le sucede a hogares pobres, pero mas cercanos a la linea de la pobreza. De

hecho, los hogares que experimentaron este tipo de eventos son los que, en

promedio, presentaban una menor brecha de la pobreza en el momento inicial.

En el caso del evento combinado entre incremento de ingreso laboral y no laboral

(evento 7), su fuerte impacto se justifica, en gran medida, por el significativo aumento
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en los ingresos familiares que conlleva, dado que lo experimentan los hogares con
una mediana de la brecha de alrededor de 0,5. Un panorama similar se verifica con los
hogares que logran elevar la cantidad de miembros ocupados y sus ingresos laborales,
de manera simultanea (evento 10).

Por lo tanto, a partir de toda la evidencia analizada se deduce que la relevancia que
los eventos laborales y no laborales (individuales o combinados) tienen sobre las tasas
de salida de la pobreza es un claro reflejo del mejoramiento en las condiciones del
mercado de trabajo y de los ingresos por jubilaciéon que el pais ha venido evidencian-
do desde 2003. En efecto, como se menciona en la seccién 2, a lo largo de todo este
periodo el empleo exhibié un muy fuerte dinamismo acomparnado por un proceso de
recuperacion salarial que, en conjunto, impactaron significativamente sobre los ingre-
sos totales de los hogares. Asimismo, el gobierno nacional ha venido ejecutando una
politica activa en materia de jubilaciones, que incluye un incremento en el valor de la
jubilacion minima de 213%'3, desde el afo 2003, lo cual explica la importancia de los
ingresos no laborales en las salidas de la pobreza.

Por lo tanto, dada esta dinamica verificada en los Ultimos afos, es esperable que los
eventos combinados del mercado de trabajo y de ingresos no laborales revistan una
gran importancia para explicar las mejoras en el bienestar de los hogares inicialmente
pobres. Asimismo, ello explica por qué en la actualidad los eventos combinados de
mejora en los ingresos laborales por aumento de salarios y de la cantidad de ocupados,
y éstos conjuntamente con incrementos en las jubilaciones, registran una importancia
significativamente superior a la observada en los ‘90.

4.2.Tasa de entrada a la pobreza
Para analizar los factores asociados a la entrada a la pobreza, en el cuadro 7 se presenta
la descomposicion de las tasas de entradas efectivas.

Dicho cuadro presenta el 100% de hogares que en el afio 2004 no eran pobres y que
eran susceptibles de serlo; es decir, hogares a los que podian ocurrirles eventos nega-
tivos (ya sean de caidas de ingresos o demogréficos) que pudieran hacerlos ingresar
en la pobreza.

Como se destacé anteriormente, en el enfoque metodolégico recordamos que las
tasas de entrada a la pobreza (columna 3) surgen del producto de dos tasas: por un
lado, la probabilidad de ocurrencia de los eventos identificados (columna 1);y, por otro,
la probabilidad condicional de que la ocurrencia de ese evento haga entrar a ese hogar
a la pobreza (columna 2).

Centrandonos en la probabilidad de ocurrencia de cada evento, se observa que casi
el 62% de los hogares no experimenté ningun suceso que potencialmente pudiera ha-
cerlo entrar en la pobreza. Este hecho resulta relevante y marca una diferencia impor-
tante con los resultados obtenidos en Beccaria y Maurizio (2006) para la década de los
noventa. Estos autores encuentran que el 50% de los hogares no habia experimentado
algun evento negativo que les pudiera hacer entrar en la pobreza y que, dicho valor, se
habia ido reduciendo a lo largo de la década. Entre el aflo 2000 y 2003, este porcentaje
alcanzé un valor 45,6%. En la actualidad, el hecho de que dos tercios de los hogares no

13 Periodo que abarca desde marzo de 2003 a junio de 2006.
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CUADRO 7
Descomposicion de la tasa de entrada a la pobreza

Eventos Probabilidad de Probabilidad Tasa de entrada
ocurrencia del condicional de
evento entrada

P(event) (1) P(S/Event) (2) P(S) (1)*(2)=(3)
Eventos exclusivamente laborales 14,08% 3,34%
Evento 1 2,72% 36,46% 0,99%
Evento 2 4,96% 14,86% 0,74%
Evento 3 2,49% 13,64% 0,34%
Evento 4 2,69% 26,32% 0,71%
Evento 5 1,22% 46,51% 0,57%

Eventos exclusivamente no laborales

Evento 6 7,85% 15,88% 1,25%
Combinacion de eventos laborales y no laborales

Evento 7 2,27% 38,75% 0,88%
Eventos exclusivamente demograficos

Evento 8 7,62% 7,81% 0,60%
Combinacion de eventos demograficos y de ingresos

Evento 9 1,90% 52,24% 0,99%
Eventos demograficos con impacto en los ing. lab.

Evento 10 2,10% 27,03% 0,57%

Eventos demograficos con impacto en los ing. no lab.

Evento 11 0,51% 16,67% 0,09%
Eventos no clasificados 2,07% 28,77% 0,60%
SUB-TOTAL 38,40% 8,31%
Hogares sin eventos 61,60% 0,69% 0,43%
TOTAL 100% 8,73%

Fuente: elaboracién propia en base a datos de la EPH (INDEC).

evidencien ninguno de los eventos para entrar a la pobreza puede ser un reflejo de las
mejores condiciones del mercado de trabajo por la que atraviesa el pais actualmente.
Ahora bien, observando Unicamente los hogares a los que les ocurrieron eventos
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de potencial entrada a la pobreza, podemos identificar los eventos de mayor y menor
frecuencia (cuadro 8).

Como se observa en dicho cuadro, aproximadamente 40% de las entradas a la po-
breza estan asociadas a eventos exclusivamente del mercado de trabajo (lo cual refleja
la importancia que las condiciones laborales tienen en los cambios producidos en el
bienestar de los hogares). Por su parte, dentro de los eventos individuales, la reduccién
de ingresos no laborales explica aproximadamente el 15% del total de las entradas,

CUADRO 8
(lasificacion de la tasa de entrada a la pobreza seqtin eventos

Total de entradas

Eventos exclusivamente laborales

Evento 1 12%

Evento 2 9%

Evento 3 4%

Evento 4 9%

Evento 5 7%

Sub-total 40%
Eventos exclusivamente no laborales

Evento 6 15%
Combinacion de eventos laborales y no laborales

Evento 7 11%
Eventos exclusivamente demograficos

Evento 8 7%
Combinacion de eventos demograficos y de ingresos

Evento 9 12%
Eventos demograficos con impacto en los ing. lab.

Evento 10 7%
Eventos demograficos con impacto en los ing. no lab.

Evento 11 1%
Eventos no clasificados 7%
Total 100%

Fuente: elaboracién propia en base a datos de la EPH (INDEC).
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mientras que los eventos exclusivamente demograficos no resultan ser significativos
(representan alrededor del 7% del total de entradas).

Asimismo, entre los eventos individuales exclusivamente de caracter laboral, la re-
duccién de la cantidad de ocupados en el hogar parece ser el evento mas importante
(explicando el 12% de las entradas), seguida por la reduccién de los salarios de los
miembros ocupados (que explica el 9% del total de entradas).

Por su parte, los eventos combinados, tanto los que involucran variaciones en los
ingresos laborales y no laborales, como los que combinan eventos de caracter demo-
gréfico y de ingresos, resultan ser importantes ya que motivan, cada uno de ellos, mas
del 10% de las entradas totales. Finalmente, sélo el 7% de los hogares sufrié algun tipo
de evento no clasificado.

La importancia que, en conjunto, exhiben los eventos del mercado de trabajo se ex-
plica, tanto por su alta frecuencia como -y especialmente- por la elevada probabilidad
condicional asociada a dichos casos (cuadro 7, columna 2).En particular,como se destaco
mas arriba, aproximadamente el 40% de los hogares que experimentaron algun evento,
sufrié una reduccion de sus ingresos laborales. Pero conjuntamente a la alta incidencia,
estos eventos tienen una alta probabilidad de hacer entrar a los hogares en la situacion
de pobreza. En efecto, mas de un tercio de los hogares que experimentan una reduccion
de la cantidad de miembros ocupados sufren esta transicion. De hecho, este evento es el
que genera mayor impacto dentro del total de los eventos individuales. En ese sentido,
es interesante observar que, si bien la reduccién en la cantidad de ocupados es menos
frecuente que la reduccién salarial (cuadro 7, columna 1), el impacto que tiene sobre los
hogares es mayor en el primer caso que en el segundo (cuadro 7, columna 2).

Como era esperable, los eventos combinados tienen, en promedio, un impacto
mayor que los eventos individuales. En particular, el 53% de los hogares inicialmente no
pobres que sufren una reduccion de ingresos (laborales o no laborales) conjuntamente
con un aumento en la cantidad de miembros, entran a la pobreza.

Tal como ya se dijo, el fuerte impacto que algunos eventos tienen sobre los hogares
puede deberse, a la significativa reduccién de los ingresos que ellos generaban, o a que
son experimentados por hogares ubicados cerca de la linea de pobreza. Para poder deter-
minar cudl de los dos factores es el de mayor importancia, se analizaron dos tipos de evi-
dencias adicionales. Por un lado, las variaciones porcentuales promedio de la mediana de
los ingresos familiares' como consecuencia de los diferentes eventos; por otro, la distan-
cia entre el ingreso medio de los hogares y el valor de la linea de pobreza de los mismos.

Segun se observa en el cuadro 9, el fuerte impacto de la pérdida de un puesto de
trabajo en un hogar (evento 1) esta claramente relacionado, tanto con la fuerte caida
de la mediana del ingreso (38%) como con la escasa distancia que separa el ingreso
medio de estos hogares del valor de su linea de pobreza (mediana de la distancia a la
linea de pobreza igual a 2,2).

A su vez, en los hogares en los que algin miembro perdié un puesto de trabajo y
en los que las remuneraciones horarias se redujeron (evento 5), el impacto fue mayor
dado que, si bien la caida en la mediana fue practicamente la misma (39%), la distancia

4 La mediana del ingreso medio familiar da cuenta del valor del ingreso medio familiar, por debajo del cual
se ubica el 50% de los hogares afectados por cada evento.
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CUADRO 9

Factores asociados a la probabilidad condicional de los eventos

Mediana del ingreso total familiar

Mediana de la
distancia a lalinea
de la pobreza’

llsem04  llsem05  Variacion

Eventos exclusivamente laborales

Evento 1 1300 800 -38% 2,19

Evento 2 1600 1100 -31% 3,20

Evento 3 1550 1085 -30% 2,61

Evento 4 1890 1000 -47% 2,65

Evento 5 1480 900 -39% 2,02
Eventos exclusivamente no laborales

Evento 6 959 600 -37% 3,01
Combinacion de eventos laborales y no laborales

Evento 7 1350 660 -51% 2,54
Eventos exclusivamente demograficos

Evento 8 1000 1000 0% 1,86
Combinacion de eventos demograficos y de ingresos

Evento 9 1100 700 -36% 1,99
Eventos demograficos con impacto en los ing. lab.

Evento 10 1700 900 -47% 2,17
Eventos demogréficos con impacto en los ing. no lab.

Evento 11 700 450 -36% 1,94

! Distancia a la linea de pobreza definida como: ingreso total familiar (ITF)/valor de la linea de pobreza.

Fuente: elaboracion propia en base a datos de la EPH (INDEC).

de estos hogares a la linea de pobreza es aun mas pequefa que en el caso anterior.La

mediana de la brecha de la pobreza es igual a 2, es decir que el 50% de los hogares

afectados por este evento tiene un ingreso medio que, como maximo, duplica el valor

de la linea de la pobreza.

Como era esperable, ambos eventos, exclusivamente pertenecientes al mercado

laboral, poseen una elevada probabilidad condicional de entrada a la pobreza dada la

ocurrencia del evento.
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Por otro lado, los eventos del mercado laboral con menor probabilidad condicional
de entrada a la pobreza (hogares que s6lo comprueban caidas en la remuneracion
horaria o en las horas trabajadas) son aquéllos en los cuales los hogares perciben una
caida menor de la mediana del ingreso y que se encuentran mas alejados del valor de la
linea de pobreza (el valor de la mediana de la distancia del ingreso medio a la linea de la
pobreza en estos eventos es del 3,2y 2,61 respectivamente). Ambos motivos permiten
que la probabilidad de entrada a la pobreza, dado el evento, sea inferior (alrededor del
15%) a la de los eventos recientemente citados.

Finalmente queremos destacar el evento 6, cuyo impacto en la ocurrencia de la
pobreza es limitado, esto se refleja en que la probabilidad condicional de entrada a la
pobreza sea sélo de 16%. Si bien la caida de los ingresos no laborales implica una caida
en la mediana del ingreso familiar del 37%, los hogares a los que les ocurre este evento
se encuentran muy alejados de la linea de pobreza, razén por la cual la probabilidad de
entrada a la misma es reducida.

CONCLUSIONES

El presente estudio tuvo como objetivo principal vincular episodios del mercado la-
boral y de otra naturaleza, que le suceden a los individuos en las transiciones entre la
situacion de pobreza y de no pobreza por las que atraviesan los hogares a los cuales
pertenecen. El mismo, abarca el periodo entre el segundo semestre de 2004 y de 2005,
ultimo dato disponible para los segundos semestres del afo en el momento de la rea-
lizacion de este trabajo.

Uno de los hallazgos mas relevantes del documento es que, en la actualidad, a
aproximadamente 8 de cada 10 hogares les ocurren eventos positivos (ya sea en tér-
minos de ingresos o demograficos) que contribuyen a hacerles abandonar la condicién
de pobreza, mientras que en el periodo 2000-2003 esto le ocurria a sélo 6 de cada 10.
Es preciso destacar, sin embargo, que es necesario ser cautelosos en la comparacién de
estos resultados que abarcan sélo el periodo de un afio, con los resultados obtenidos
por Maurizio y Beccaria (2006), que abarcan un periodo mayor.

Otro aspecto clave puesto en evidencia a partir de los resultados de este trabajo es
que los eventos del mercado laboral, en conjunto, explican un porcentaje importante
dela dindmica de la pobreza a lo largo del afio analizado. La relevancia de estos eventos
reside, tanto en la frecuencia con la que le suceden a los hogares, como en el impacto
que ellos generan en términos del cambio en los ingresos familiares.

Ello indica que la continuidad en el proceso de mejoramiento de las condiciones
del mercado de trabajo, resulta una condicidn necesaria para seguir avanzando en
la reducciéon de los niveles de pobreza que viene experimentando el pais desde
2003.

Sin embargo, si bien dicha reduccién ha sido muy significativa, los niveles de priva-
cién contindian siendo elevados, dado que un tercio de las personas permanecen en la
situacion de pobreza. Por lo tanto, adicionalmente a un régimen macroeconémico que
continde generando un volumen importante de empleo y, especialmente, empleo de
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calidad, es necesario mantener y profundizar la politica de ingresos y la politica social
que esta llevando a cabo el del gobierno nacional.

En este sentido, por un lado, resulta de gran relevancia continuar con el apunta-
lamiento del crecimiento de los salarios a través de la mejora en el salario minimo y
de las jubilaciones, proceso que se viene registrando desde 2003. Por otro lado, es
necesario seguir adelante con la politica de transferencia hacia los hogares mas ne-
cesitados, dado que las mejoras que se vienen registrando en materia laboral pro-
bablemente no sean suficientes para que este conjunto de hogares logre salir de la
situacién de pobreza.
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ANEXO |
METODOLOGIA

Como se destacé en el apartado 3.2, la identificacion de eventos mutuamente exclu-
yentes permite estimar la distribuciéon de las transiciones de la pobreza asociada a
dichos eventos. Para ello se define la probabilidad de moverse del estado “i” (pobre/no
pobre) al estado “j” (pobre/no pobre) como (Sij), siendo ésta la suma de las probabili-
dades de transicion asociadas a cada uno de los eventos considerados (simples o una
combinacion de ellos). Dicha probabilidad de transiciéon se muestra a continuacion:

R
P(S,)=Y,P(S,.E,) 1]

r=1

donde:

uzn un

Sij indica la transicidon desde el estado “i”en “t”al estado“j”en “t + 17;
E, indica la ocurrencia del evento “r”;
r:1,2,...,R son los eventos mutualmente excluyentes;

i#]

La distribucién de las transiciones de la pobreza asociada a los eventos puede des-
componerse en dos factores y reformulandose [1] como sigue:

P(S,)= Y, P(S, | EP(E,) 2

Donde P(E,) es la probabilidad de experimentar un determinado evento por parte
de la poblacién en riesgo; y donde P(Sij| E) es la probabilidad condicional de experi-
mentar una transicion, dado que el evento ha sucedido.

A partir de esta descomposicion es evidente entonces que la importancia de un
evento en las transiciones “desde” 0 “hacia” la pobreza dependeran tanto de la inciden-
cia como del impacto que genera la ocurrencia de dicho evento en la situacién inicial
de los hogares haciéndolos cambiar o no de estado. A su vez, la alta probabilidad con-
dicional de un evento puede estar explicada por el cambio significativo en los ingresos
familiares o porque le ocurre con mayor frecuencia a los hogares cercanos a la linea de
pobreza.
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ANEXO Il

DESCRIPCION DE EVENTOS ASOCIADOS CON LAS ENTRADAS A (SALIDAS DE) LA POBREZA

Eventos asociados a la entrada a la pobreza

tienen impacto en los ingresos no
laborales

de algtin miembro perceptor de ingresos no laborales.

Tipo de eventos N° Descripcion

Evento 1  Reduccion del nimero de ocupados en el hogar no ocasionado por salidas
del hogar por parte de miembros ocupados. El ndmero total de miembros se
mantiene constante.

Evento2  Reduccion en el salario horario de los miembros que permanecen ocupados
en las dos observaciones, manteniendo constante las horas trabajadas. El
nimero total de miembros del hogar se mantiene constante.

I. Eventos relacionados Evento3  Reduccion en el nimero de horas trabajadas por los miembros que perman-
exclusivamente con el mercado ecen ocupados en las dos observaciones, manteniendo constante el salario
de trabajo horario. El nimero total de miembros del hogar se mantiene constante.
3:9; Evento4  Reduccion en el nimero de horas y en el salario horario de los miembros que
‘gs permanecen ocupados en las dos observaciones. El nimero total de miem-
E bros se mantiene constante.
-4
= Evento5 Reduccidn en el ingreso mensual de los miembros que permanecen ocu-
pados en las dos observaciones y en el nimero de ocupados en el hogar
no ocasionado por salidas del hogar por parte de miembros ocupados. El
numero total de miembros del hogar se mantiene constante.
I. Eventos relacionados Evento6  Reduccion del ingreso no laboral no ocasionado por salidas del hogar por
exclusivamente con los ingresos parte de miembros perceptores de ingresos no laborales. El nimero total de
no laborales miembros del hogar se mantiene constante.
[11. Combinacion de eventos Evento7  Reduccion de los ingresos laborales y no laborales no ocasionado por salidas
laborales y no laborales del hogar por parte de perceptores de ingresos laborales y no laborales. El
nimero total de miembros del hogar se mantiene constante.
IV. Eventos exclusivamente de Evento8  Crecimiento en el nimero total de miembros del hogar, manteniendo con-
cardcter demografico stante el ingreso nominal total familiar.
]
S V. Combinacion de eventos Evento 9 Reduccién en el ingreso nominal total (independientemente del origen del
§ demograficos y de ingresos cambio) y crecimiento en el nimero total de miembros del hogar.
'-E (laborales y no laborales)
o
E‘ VI. Eventos demograficos que Evento 10  Reduccidn en el niimero de ocupados en el hogar como consecuencia de la
E tienen impacto en los ingresos salida del hogar de algtiin miembro ocupado.
% laborales
E VII. Eventos demogréficos que Evento 11 Reduccidn en el ingreso no laboral como consecuencia de la salida del hogar
s
£
Z

VIII. Eventos no clasificados
previamente.
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Eventos asociados a la salida de la pobreza

Tipo de eventos N° Descripcion

|. Eventos relacionados Evento 1 Crecimiento del nimero de ocupados en el hogar no ocasionado por entra-
exclusivamente con el mercado das al hogar por parte de miembros ocupados. El nimero total de miembros
de trabajo se mantiene constante.

Evento2  Crecimiento en el salario horario de los miembros que permanecen ocupados
en las dos observaciones, manteniendo constante las horas trabajadas. El
ntimero total de miembros del hogar se mantiene constante.

g Evento3  Crecimiento en el nimero de horas trabajadas por los miembros que per-
S manecen ocupados en las dos observaciones, manteniendo constante el sal-
2 ario horario. El nimero total de miembros del hogar se mantiene constante.
S

(=]

z . . a . 0 .

Evento4  Crecimiento en el nimero de horas y en el salario horario de los miembros
que permanecen ocupados en las dos observaciones. El nimero total de
miembros se mantiene constante.

Evento5  Crecimiento en el ingreso mensual de los miembros que permanecen ocu-
pados en las dos observaciones y en el nimero de ocupados en el hogar
no ocasionado por entradas al hogar por parte de miembros ocupados. El
ntimero total de miembros del hogar se mantiene constante.

Total eventos exclusivamente laborales

I1. Eventos relacionados Evento6  Crecimiento del ingreso no laboral no ocasionado por entradas al hogar por
exclusivamente con los ingresos parte de miembros perceptores de ingresos no laborales. El nimero total de
no laborales miembros del hogar se mantiene constante.
1. Combinacién de eventos Evento7  Crecimiento de los ingresos laborales y no laborales no ocasionado por entra-
laborales y no laborales das al hogar por parte de perceptores de ingresos laborales y no laborales.El

§ ntimero total de miembros del hogar se mantiene constante.

o

.c . .7 7 . .

pe IV. Eventos exclusivamente de Evento8  Reduccion en el ndmero total de miembros del hogar, manteniendo con-
cardcter demografico stante el ingreso nominal total familiar.
V. Combinacién de eventos Evento9  Crecimiento en el ingreso nominal total (independientemente del origen del

Eventos demograficos y comb

demograficos y de ingresos
(laborales y no laborales)

VI. Eventos demogréficos que Evento 10
tienen impacto en los ingresos
laborales

VII. Eventos demograficos que Evento 11
tienen impacto en los ingresos no
laborales

VIII. Eventos no dlasificados

cambio) y reduccion en el nimero total de miembros del hogar.

Crecimiento en el nimero de ocupados en el hogar como consecuencia de la
entrada al hogar de algin miembro ocupado.

Crecimiento en el ingreso no laboral como consecuencia de la entrada al
hogar de algin miembro perceptor de ingresos no laborales.
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